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今年以来，交行安徽省分行全面贯彻落实中央经济工
作会议精神及交通银行2017 年工作会议要求，持续加大
全省实体经济支持力度，不断将信贷资源配置到民生、小
微、“三农”等重点领域，主动服务经济新常态下的实体经
济增长。截至一季度末，该行人民币各项贷款日均余额
近1100亿元，较年初增加近99亿元。

日前该行专门印发了《关于进一步做好支持安徽省实
体经济发展工作的意见》，明确提出将认真把握国家战略
政策，助力实体经济转型升级，一方面着力用好增量、盘
活存量，有效支持实体经济发展，将新增规模和盘活规模
向重点储备项目、民生消费、小微企业、“三农”产业等重
点领域倾斜，提高服务实体经济的效率与质量；另一方
面，进一步增强解决企业融资难、融资贵问题的使命感和

责任感，积极做好推进民营企业特别是小微企业的减费
让利工作，杜绝涉企乱收费现象，继续严格执行小微企业

“四禁止”要求。
信贷投向上，进一步明确了对接国家重大战略，关注重

点领域、重点产业，优化信贷投向加强对地方金融支持力度
的工作思路，聚焦国家“一带一路”和“长江经济带”两大发
展战略，加大基础设施建设支持力度；积极把握“中国制造
2025”战略机遇，主动对接节能环保、新一代信息技术、高
端装备制造、新能源、新材料等战略性新兴产业发展以及传
统产业升级转型发展；把握消费升级蕴藏的巨大发展潜力，
支持“健康中国2030”和民生消费业务发展。贯彻落实支
持小微企业、“三农”发展、金融扶贫的各项政策措施，继续
加大对民生、小微、“三农”金融扶持力度。

今年以来，交行安徽省分行主动顺应安徽经济发展
“新常态”，紧抓发展机遇，持续做好项目储备，不断加大
公司信贷投放，全力支持地方经济发展。截至一季度末，
该行公司贷款余额近640亿元，较年初增长近18亿元，稳
中求进发力服务实体经济发展。

信贷投向上，该行紧紧把握国家建设长江经济带和安
徽省深度融入长三角经济圈的重大历史机遇，不断加大
对实体经济转型升级过程中新型产业、新型业态的支持
力度，服务“一带一路”、皖江示范区、大别山区等发展战
略的实施，支持国家技术创新试点省、新型城镇化试点
省、国家综合医改试点省、合芜蚌示范区建设等。以符合

国家经济发展大政方针和现实风险管控要求为前提，坚
持持续做好民生保障、消费升级、先进制造业、重点基础
设施、能源资源、生产性服务业、新型城镇化、“三农”等领
域的信贷服务工作。

在信贷项目管理上，该行做实做透项目储备，按月
对全辖拟投放待审批项目进行统计，优先安排急于投
放项目审批。贯彻落实支持实体经济发展“十六条”要
求，引导促进信贷资源向符合国家政策导向的行业和
领域倾斜；将新增规模和盘活规模向重点储备项目、民
生消费等重点领域倾斜，提高服务实体经济的效率与
质量。

交通银行安徽省分行创新服务模式
为中小微科技企业融资再辟蹊径

科技创新领域是推动实体经济转型升级的
重要力量。近年来，交行安徽省分行非常重视对
省内中小微科技型企业的金融扶持，不断加大信
贷资源倾斜，着力创新服务产品，探索多元化融
资，帮助企业做大做强。日前，该行联合安徽省
信用担保集团有限公司、合肥高新融资担保有限
公司创新推出“科保贷”产品，为中小微科技企业
融资成功开辟新的渠道。

如何帮助企业切实解决融资难题，交行安
徽省分行近年来一直在金融服务和产品供给端
不断探索，本次推出的“科保贷”便是为科技创
新型中小微企业量身打造的一款专属融资产
品。可以根据企业实际经营情况灵活设置反担
保措施，反担保方式由不动产抵质押，扩大到股
权、应收账款、订单、知识产权、商标权等无形资
产权利质押。

科技创新服务实体经济需要金融创新提
供后勤保障。“科保贷”产品的成功面世标志着
安徽在科技金融领域迈出了新的一步，对交行
安徽省分行而言也是几经研究探索的一大落
地成果。目前，该行依托“投融通”、“科贷通”

“智融通”等创新型品牌业务，已形成科技型中
小微企业的信贷业务发展机制，采用“一户一
策”，能够帮助企业量身打造了综合化的金融
服务方案。

交行安徽省分行谋划发展路径持续服务实体经济发展

交行安徽省分行持续加大公司贷款投放服务实体经济

从越来越多的家长送孩子参加各式各样的
“遛娃”活动来看，他们大多以签订合同的方式与
组织户外“遛娃”活动的企业达成合意，报名参加
各式“遛娃”活动，希望自己的孩子能多进行有益
的户外集体活动，锻炼沟通交流等各种能力。但
这其中的法律风险不容忽视。

从这些“遛娃”活动的内容和性质上来看，组
织、经营这些幼儿户外素质拓展活动的遛娃公司，
应当属于以营利为目的的民办教育培训机构，其
设立资质、经营范围、经营活动内容、人员组成情
况等均应当符合相关的法律规定，不可任意而为。

按照我国民办教育促进法第 66 条规定，经营
性质的民办培训机构应当在相应的工商行政管理
部门进行登记注册，虽然当前法律法规中并没有
关于幼儿素质教育培训的相关规定，但由于其活
动针对的大多是小学低年级儿童或者学前儿童这
类特殊群体，经营这类业务的公司也应当对经营
业务、相关人员等内容进行备案，严格审查其“遛
娃师”是否具有基本的身体健康条件、培训技能(幼

教资格证等)及基础安全护理知识。因此，“遛娃
师”并非零门槛，父母在选择时要弄清该机构资质
等情况。

“遛娃师”并非零门槛 选择“遛娃”机构要慎重

新兴职业“遛娃师”上线

只要陪孩子玩就能拿上万月薪
随着市场需求的增多，“遛娃”行业前景广阔，而

且遛娃师的收入不菲，专门陪着孩子玩，就能月入近
万元。新鲜有趣、寓教于乐的亲子活动，既是“80后”
爸妈们消费的热点，也是不少商家掘金的窗口，更赢
得了诸多资本的青睐。遛娃是个技术活。到哪儿
遛？怎么遛？考验着年轻爸妈的脑力和体力，也吸
引了众多亲子企业的目光，成为不少商家掘金的窗
口，“遛娃经济”应运而生。 ▋据《钱江晚报》

遛娃是每个有孩子的家庭必做的事情。一到周
末，小区里、公园中、商场内、游乐场上随处可见撒欢
儿的小朋友们。要想孩子乐，光“遛”肯定是不行的，
食娱购必须跟上，其实这也是一笔不小的开支。

沈阳市民成先生是一家软件公司的技术总
监，平日加班成了常态，只有周日才能陪孩子出来
玩。这个周末，他选择了带女儿到一家大型商场
的游乐场玩。

有时一个周末“遛娃”的成本要上千元。“想想

还是在家最省钱，可好不容易休息一天，不能不带
孩子出去玩。”成先生算了一笔账，一年算 52 个周
末，25个周末带孩子出来玩，一次按600元的花销
计算，一年就是15000元。

武汉一项调查显示，65.12%的父母亲表示单
次遛娃的开支在 100 元至 500 元之间。据易观智
库研究报告显示，2015 年亲子产业整体市场规模
突破 2 万亿元，预计 2018 年亲子行业市场规模有
望突破3万亿元。

“遛娃”成本一算吓一跳 每年光周末就要上万

随着“遛娃”的需求越来越高，潜力巨大的遛
娃产业正在成为投资热门。国内知名亲子活动平
台“麦淘亲子”近日宣布完成7000万元B轮融资；
去年8月份，聚焦亲子玩乐主题的互动社群俱乐部
——“遛娃团”团队也完成了由湖南大三湘茶油股
份有限公司投资的150万元种子轮融资……

一种新职业也应运而生——遛娃师。随着市场需
求的增多，“遛娃”行业前景广阔，而且遛娃师的收入不
菲，专门陪着孩子玩，就能月入近万元。“遛娃师”其实就
是亲子活动的带队导师，主要任务就是专门组织孩子们
玩耍，仿照当下流行的综艺节目，设计适合孩子们的游
戏桥段，通过带领、鼓励、陪伴孩子们完成游戏任务，锻
炼其团结协作、与人沟通等能力。“遛娃师”大多是拥有
幼教或体育专业背景，具备一定医护知识的年轻人。

“遛娃师”虽然是个热门、新鲜的职业名词，但
实质上与传统的幼儿素质教育培训师并没有本质
上的区别，最大的不同之处在于“遛娃师”组织孩
子们进行各种游戏。地点大多是在户外，像公园、
广场，带领孩子们完成各式各样的游戏任务，可以
认为是幼儿版户外素质拓展活动。

“遛娃师可不是带着孩子傻玩，家长们都有锻
炼身体、拓展视野等具体要求，所以每次遛娃前，
我们必须解决两个问题：到哪里遛?怎么遛?”湖北
武汉一名金牌遛娃师郑炜说道。学前教育专业出
身的郑炜，曾在早教机构工作，从一个孩子妈妈口
中听说了遛娃师这个行当。去年7月份，他成为玩
翻天公司武汉总部6个全职遛娃师中的一员，也是
整个武汉、甚至中国最早一批遛娃师。

新职业“遛娃师”上线 专门陪孩子玩月薪上万


