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家庭保险

其一
寿险越早买保费越低

寿险产品的费率会随着被保险
人年龄的增长而提高。如果是同样
的保额，40岁时买与20岁时买在费
率上可能会多花30%左右，老年人买
寿险产品时的保费较高，甚至还会出
现保费总和大于保额的“倒挂”现象。

其二
有些附加险性价比更高

附加险一般都是消费型产品，
本身费用就相对较低，再加上节省
了销售环节，费用就会更便宜。附
加险一般包括重大疾病保险、定期
寿险、意外保险以及医疗保险，而这
些产品作为主险时保费一般会比作
为附加险时略贵。但是需要注意的
是附加险的保额一般都会受到主险
保额的限制，为了提高附加险的保
额而多买主险也是不必要的。

其三
网购保险更易捡“便宜货”

目前，一些网销的保险产品，往
往会通过各种促销和优惠，包括团
购，来吸引客户。但是网购保险的
品种有限，一般只有一些消费型的
意外险和旅行保险，人寿保险还是
需要从保险代理人的渠道购买。

其四
通过第三方可“货比三家”

目前，可以购买保险产品的第
三方渠道有第三方理财机构、保险

中介和第三方网络平台。第三方理
财机构由于可以代理多家保险公司
的产品，产品种类不受限制，立场比
较中立，一般为客户呈现的保险方
案都是性价比很好的产品。第三方
网络平台则是指有保险销售平台的
综合性网络商城，在这一渠道购买
保险的好处在于，不仅可以找到竞
争力强的产品，还可以“货比三家”，
不同产品的内容和价格，很容易就
能看出区别。

其五
“空中飞人”可买商业意外险

对于经常乘飞机外出的人来
说，航空意外险是再熟悉不过的了，
一般为每份 20 元，保额 40 万元，投
保人下飞机保险就结束。可这种捆
绑的航意险，有时不如直接购买商
业意外保险划算。对于一个经常需
要去外地的人来说，即使按每月出
门两次计算，一年也要买 24 次这种
保险，价格为480元。而购买一整年
的综合交通工具意外险只需要几十
元就可拥有同样甚至更多的航空意
外保额。

其六，保障理财“双挂钩”
现在，越来越多的险企为了迎

合消费者的长期理财需求，推出分
红险与万能险的“双账号”保险计
划，通过保险资金在两个账户间灵
活转换实现增值，客户若不领取分
红险的红利和生存金，这部分资金
可直接存入万能险账户享受复利生
息待遇。 ▋恒荣汇彬

收入不高的家庭，更应该买保险

有限资金买险组合 首选保障最大化

经常有人说：“觉得保险挺好的，但自己是

上班族，收入不高，日子过得紧巴巴的，钱都存不
下来，哪有心思买保险啊。”其实大部分人都是这
种想法，这样吧，先来给大家讲个故事。

“十几年前，我爸爸省下8万元，被我爷爷看
病花了；几年前，我辛苦打工积攒了十几年的20
万元，又给我爸送去医院了，我感觉我们两辈子
都在给医院打工！我不想将来再害孩子，不想三
辈子都给医院打工，所以我一定要在身体健康的
时侯买保险未雨绸缪，预防大于治疗！万一有病
了让保险公司来买单，想法决定活法！”

这个故事告诉我们，对于
收入较低的家庭，抗风险能力
有限，一旦出现疾病或意外，整
个家庭更容易陷入经济困境，
所以更应该买保险。

那么，如何在有限的资金
范围内，进行保险组合使其保
障最大化，阿呆将为大家解答。

重疾险是越早买越好
让我们来看一组数据：人

一生遭遇重大疾病的可能性为
72%，重疾平均医疗费用高达
16.6 万元，社保医疗平均支付
额度仅为4.8万元。故事中，两
代人十几年挣的钱都花在给上
一辈人看病了，如此恶性循环

接下来的几代人都没有保障，因此，我们首先要
关注的就是重疾险。

重疾险何时买？从经验数据来看，一些重大
疾病发生率在 40 岁以后达到最高，但是那时候
再购买重疾险相对来说更贵，比在 20 岁开始买
重疾险起码贵一半，所以越早买越好。

定期寿险是保费低保障高
定期寿险又称“定期死亡保险”，在合同约

定的期限内被保险人若身故，保险公司将按合同规
定给付保险金；如果被保险人在保险期届满时仍然

健康，保险合同则终止。为什么要选定期寿险，因
为相对于储蓄型寿险，它保费低保障高，整体来说
比较经济划算，而且还能自行选择保障期限。

定期寿险应对的是收入减少带来的风险，如
果家庭的经济支柱倒下后，可以留下一笔钱给家
庭，保障家人的生活短时间内不会突然陷入困境。

意外险是家庭经济支柱的保障
意外险，即意外伤害保险。是以被保险人的

身体作为保险标的，以被保险人因遭受意外伤害
而造成的死亡、残疾、医疗费用支出或暂时丧失
劳动能力为给付保险金条件的保险。

特别是作为家庭的经济支柱的人，更应该关
注意外险，如果一旦发生意外，整个家庭经济就
陷入困境。对于常年奔波或者从事危险行业的
人，买一份意外险也是很有必要的。

合理的保险投入比为10%~20%
保额与保费要匹配适度。低收入家庭投保，

每年支出的保费应该以不影响家庭生活品质为
基础，不给家庭支出带来沉重的经济负担，又能
最大限度地满足家庭保障需求。通常保险费预
算占家庭收入的10%到20%是比较合理的。

富人通过保险理财，可以保全自己的财
富，避免致贫的厄运；穷人不购买保险，一旦遭
遇不测，就只有把老本往里面赔。所以，收入
不高越要买保险，为以后提升生活品质提供一
份保障。 ▋阿呆

“滴滴一下，马上出发。”如今，轻轻
一点手机，我们就可以轻松享受出租
车、专车、拼车、代驾、顺风车等各项服
务。当网约车刚出现的时候，大量私家
车进入网约车市场，造就了这些年网约
车市场的火爆景象。然而，私家车用来
开网约车，如果出了事故，保险公司该
不该赔偿车主的损失呢？

近日，北京、上海等地网约车保
险理赔纠纷案接连上演。比如，有一
位私家车主购买车险之后，从事网约
车经营时，发生事故导致车辆受损，
花了 1000 元维修费，但保险公司并
没有向私家车主赔偿该损失。

这一典型案例的关键在于车主
在给私家车购买车险时，车辆的使用
性质属于非营运，而发生事故时，车
辆却在从事网约车经营活动（营运活

动）。也就是说，车辆的使用性质发
生了变化。正是因为如此，保险公司
就不会赔付车主的损失。

“根据我国保险法的相关规定，
因被保险机动车改变使用性质，被保
险人、受让人未及时通知保险人，且
改变使用性质等导致被保险机动车
危险程度显著增加而发生的保险事
故，保险人不承担赔偿保险金的责
任。”据业内人士介绍，之前，许多私
家车提供“专车”“拼车”等营运服务，
不告知保险公司车辆使用性质的改
变，一旦营运过程中车辆损毁，乘客
伤亡，保险公司可依法拒赔。

业内专家介绍，为了防止发生事
故后却拿不到赔偿的情形出现，私家
车主应当按照《网约车管理办法》的
规定，将自己爱车的使用性质由“非
营运”变更为“营运”，即变更为“预约
出租客运”，并需要取得“网络预约出
租汽车运输证”。在获得运输证之

后，车主们应按照营运车辆的标准来
购买车险。

网约车新政出台后，私家车在取
得许可后可兼营网约车，那么在现
行险种内车主该买何种车险？业内
人士表示，可参考的险种有三类：营
运性质的交强险、营运性质的第三
者责任险、道路客运承运人责任险
等。不过，保险公司目前对网约车
个人尚无营运性质的保险产品，一
些大型企业是通过其平台集体为旗
下网约车投保。

网约车司机可通过所属平台投
保营运性质的车险，在发生事故时，
如无其他拒赔事项，由保险公司承担
赔偿责任，从而用保险保护了自己。
那么，网约车的乘客又该如何通过购
买保险来保护自己呢？

对此，专家建议，首先，乘客需要
在约车前向约车平台提前咨询是否
投保了营运性质的车险。其次，乘客
可以为自己选择一款合适的意外险
产品，以防万一。最后，如果确实遇
到只购买非营运性质车险的预约车，
一般情况下，发生交通事故后，也可
追究驾驶人及约车平台的责任。

“希望广大保险消费者在利用手
机应用软件方便自己生活的同时，增
强风险意识，切实保护自身利益。”中
国保监会保险消费者权益保护局提
示消费者，经核实，有手机应用软件
公司已与保险公司合作为预约出租
车提供“承运人责任险”、为代驾服务
提供“代驾人责任险”来保障乘客利
益，但同时也发现部分应用软件公司
存在虚假、夸大宣传，广大消费者需
要仔细阅读保险条款，对保障范围做
到心中有数，以免上当受骗。

▋姚进

网约车,要选择好意外险

车险 技巧

如何买保险省钱又安全？
现在，越来越多的人都有买保险的意识，那么怎样买保险才能又省钱又

安全呢？


