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通信行业

创新云计算市场迎来爆发机遇
国内云计算已迎来爆发起点。8 月 1 日亚马逊 AWS

与光环新网达成协议，正式宣布入华后，云平台市场再掀
波澜。目前国内公有云稳健增长、私有云订单放量，以运
营商、金融业和政府为代表的三大行业对云平台的需求高
速提升，整体行业全面爆发，市场空间将超过千亿元。亚
马逊、微软、Mirantis 等国际云巨头纷纷抢滩国内，同时华
为、阿里、腾讯等国内巨头也开始重点布局云平台，国内云市
场已成为兵家必争之地。市场对于云平台未来的发展已经
相当重视，下半年二级市场有望出现较好的投资机遇。我
们建议重点关注具备成熟云平台产品、标杆项目卡位以及
市场渠道等领域优势的公司，例如天玑科技、光环新网、浪
潮软件、太极股份、华东电脑、东方通等，建议择机进行布局。

公有云市场为少数国内巨头占领，预计年内开始盈利，
因为固有短板其市场份额远小于私有云。Ucloud与阿里的
公有云今年上半年收入超去年全年收入，预计年内将开始
盈利。公有云的用户主要以个人网站、创业公司、互联网金
融公司、政府、传统企业以及淘宝卖家为主。目前占国内云
市场约10%的市场空间。相比于私有云，公有云存在：无法
实现外网和内网隔离；影响企业IT部门自身利益；必须共
用硬件设备；等待外部人员维护；无法满足运营商 NFV/
SDN升级需求等问题，因此在国内企业更重视安全性与可
操控性的情况下，公有云的市场空间小于私有云。

五类参与者广泛介入私有云，国内市场特性和消费习
惯决定私有云市场将迎来难得的爆发机遇。目前国内私
有云主要有五类参与者：一是设备厂商，如华为、华三、曙
光等，有客户基础；二是互联网巨头，如阿里、腾讯等，技术
特点适合大客户；其三系统集成商，如太极股份、浪潮软件

等，有渠道优势拿项目；其四创新云公司，如 Easystack、
海云捷迅、UMcloud等，技术能力较好；其五、外企的中国
公司，如 IBM、Redhat 等。私有云的市场项目部署周期
短，一般在三个月内；市场对同类云平台产品的价格较敏
感；经常需要定制化开发；系统规模一般不超过 100 台服
务器，加之国内公司以自建设备为主要消费习惯，私有云
市场占据了绝大部分规模且仍在急速扩张。

投资建议：中银新通信组合配置建议持续在金融 IT
方面具有规模效应的恒生电子、全年业绩加速有望持续高
增长+酝酿基于庞大移动互联生态数据的 AI 雏形的同花
顺。特别重点推荐全球领先的光通信设备龙头烽火通
信。另外，对于在私有云平台领域已有成熟产品与标杆项
目的天玑科技都可以重点关注。 中银国际

国务院日前印发“十三五”国家科技创新规划，明确
“十三五”时期科技创新总体思路、发展目标、主要任务和
重大举措。规划对我国未来产业发展具有导向性，在航
空、航天及海洋等领域做了重点部署。

航空产业发展加速，大飞机与发动机进入攻坚期。规
划中明确提出“十三五”期间完成 C919 首飞，取得中国民
航局型号合格证并实现交付。同时，在先进航电、飞控技
术以及飞发一体化等领域取得技术突破，在航空运输技术
与装备领域取得长足进步。

空间工程建设进入高潮，关注航天器制造和下游应
用。我国目前在导航卫星、遥感卫星、通信卫星方面正在
加速建设，十三五规划中也提出基本完成陆地、大气和海
洋高分辨率对地观测系统并形成体系，在载人航天与探月

工程方向取得更大突破。
深海空间站进入探索期，海洋监测网建设值得期待。规

划中提出“十三五”期间要在一系列重点方向率先突破，深海
空间站名列其中。随着对海洋经济模式的探索和海洋权益
意识的加强，未来海洋监测领域将进入高速发展期。指出
我国军民融合发展在初步融合向深度融合的过度阶段，将
不断提高经济建设和国防建设融合发展水平，主要目标是：
形成全要素、多领域、高效益的军民深度融合发展格局。

重点推荐标的：关注军工行业未来发展中的确定性主
题方向，寻找技术实力出众，业绩成长性高的相关标的。
航空产业链方向重点关注中航飞机、中航机电、万泽股份
等，航天产业链方向关注中国卫星、航天机电、航天电子和
航天电器；海洋方向关注海兰信、天海防务。 招商证券

军工行业

电气设备

把握产业导向投资机遇

积极关注风电龙头
风电上半年走势相对低迷，市场对于风

电前景悲观，实际存在预期差：2016 年以来
风电板块跌幅达 31.31%，远大于同期沪深
300的14.10%，走势低迷，主要是因为经过去
年抢装普遍预期今年装机大幅下滑；同时累
计装机已达137GW，占全球的34%，担心国内
风电装机已趋于饱和；弃风问题严重，上半年
弃风率已上升至 21%，发电端供给过剩加剧
市场对于风电成长性的担忧。我们认为，风
电需求没有预期中的那么差，限电问题也有
边际改善空间，市场对于风电板块存在预期
差，尤其是龙头标的有投资价值。

风电今年下降幅度将好于预期，预计在
25-28GW，明年因为抢装也将保持增长：我
国风电装机及发电量占比当前仅分别为
8.58%、3.32%，对比海外主要新能源国家仍
有一定的提升空间，同时在利率下行的背景
下，平均收益率维持在 10%～15%的风电投
资运营仍具备足够吸引力，国内风电市场仍
有发展空间。虽然上半年新增并网装机
7.74GW，同比下降15.5%，但上半年风电招标
超13GW，招标量好于预期，下半年进入旺季，
全年装机仍有望达到25～28GW，下降幅度将
好于预期。同时受2018年风电上网电价下调
影响，2017 年抢装行情有望再次出现，预计
2017年风电装机仍有望保持增长。

限电问题已至底部，新增装机和配套措
施逐步出台，存在较大边际改善空间：今年上
半年弃风率超20%的甘肃、新疆、吉林、蒙西、
黑龙江、宁夏等限电严重地区的新增装机容
量仅1.6GW，全年新增核准装机容量为零，三
北地区弃风限电问题已至底部。国家能源局
促进风电消纳及保障性利用小时数等政策密
集出台，凸显解决限电问题的决心；同时特高
压建设加紧进行，限电问题将逐步缓解。

投资建议：风电2016年下降好于预期和
2017年预期增长，限电问题明年也将有所好
转，龙头公司通过市场份额扩大及新业务扩
展保持良好的增长，同时估值也到了低位，龙
头公司存在投资机会，重点推荐金风科技(风

机+运营)，天顺风能(风塔+运营+投融资)，同
时关注福能股份、泰胜风能。 中泰证券

始终坚持“一处水源供全国”

谈及调价原因，恒大冰泉相关负责人表示，此次调
价是公司经过三年励精图治后作出的重大战略决策。
目前恒大冰泉年产能已由40万吨扩张至220万吨，销
售网点覆盖全国城乡，铁路运输专线也于5月通车。

据了解，发布调价公告当日，恒大冰泉与中国邮政
速递物流股份有限公司举行战略合作签约仪式，双方就
干线运输、仓储管理、城市配送、电商快递等方面展开深
入合作，标志着双方建立起稳固的战略合作伙伴关系。

“产能和物流的全面升级，使我们具备了全面让
利惠民的坚实基础，调价不会影响恒大冰泉坚持‘一
处水源供全国’的经营理念，长白山黄金水源品质将
始终如一。”上述负责人表示。

业内分析人士认为，这次调价意义非凡，意味着
恒大冰泉“进入更接地气、更容易做大市场的主流价
格带，市场竞争将非常具有可看性。”

将饮用水健康革命进行到底

资料显示，恒大冰泉源于长白山上原始森林

中 的 天 然 深 层 矿 泉 ，属 珍 贵 的 火 山 岩 冷 泉 。 pH
值呈天然弱碱性，水温常年保持在 7℃左右，含偏
硅 酸、镁、钙、钾、钠等多种天然的常量及微量元
素。在今年 5 月发布的“2016 年第十届中国品牌
价值 500 强”榜单中，恒大冰泉以高达 165.27 亿元
的品牌价值连续第二年入选，品牌价值强势增长。

目前我国市面上的天然矿泉水相比较普通饮用
水（纯净水、其他饮用水），价格普遍处于中上，超过大
众消费者普遍心理预期，这也造成消费者印象中的

“高端水”印象。然而据了解，如依云等国际矿泉水品
牌，在本土及欧美市场上的零售价格比较亲民，与目
前恒大冰泉在中国的定价水平相当。

“恒大冰泉正在打破我国天然矿泉水消费普及的价
格壁垒，以消费者可接受的价格引导天然矿泉水成为主
流饮用水，将大力冲击饮用水市场既有格局，有望真正
促进中国饮用水的健康升级。”上述观察人士表示。

据悉，矿泉水产业在恒大的战略高度被再次提
升，恒大冰泉回归独立运作。此次调价举措的力度非
同寻常，传达出恒大冰泉将天然矿泉水全民普及进行
到底的决心。

恒大冰泉500ML仅售2元 黄金水源品质如一

□邹传科
8月12日，恒大冰泉通过官方平台发布调价公告，实

施新的全国统一零售价，500ml装产品调为2元/瓶。其他
规格产品也随之调整，350ml为2元/瓶，1.25L为4元/瓶，
4L为10元/瓶。据官网发布的公告，此次调价从即日起正
式实施。有分析认为，这预示着恒大冰泉民生战略再升级，
有望带动天然矿泉水的全民普及。


