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人民币贬值并未让皖企松口气
汇率调整不可怕，可怕的是没有企业接单

人民币贬值，近期成为合肥外贸企业
老板口中的念念之词。8月11日开始，人
民币兑美元汇率中间价连续3天下降，最
低下探至6.4010，合共贬值4.66%。市场
星报、安徽财经网记者算了一笔账：同样的
10000 美元，汇率波动前一日可兑换
61162元人民币，在本轮贬值的谷底，则可
兑换64010元人民币，多出了2848元。

从理论上讲，不少外贸企业只要那几
天结汇，就能多赚钱。但通过记者实地采
访了解到，本轮汇率调整对于皖企影响，短
期来看并不明显，相对于外汇调整而言，外
贸皖企关注的更多的是上游生产企业的生
产经营情况，有了订单，下游企业没法接单
更可怕。

这次汇率调整，对于华文国际影响

不大，8月19日上午，当记者来到位于安

徽出版集团大厦内的华文国际，其公司

的副总经理王小虎就给出了这样一个答

案。早在去年9-10月份，公司制定下一

年任务时，就已经对于下一年利率市场、

汇率市场和经济形势进行了研判。华文

国际今年上半年能取得“出口总额全省

第一、进口总额第二”的好成绩，使用的

诀窍或者说是“定海神针”，就是进出口

数额每个月基本相等，这样进出口业务

对冲的结果，汇率调整影响基本上可

以消除，王小虎透露。

“去年第四季度，整个公司就开始发

力，加大出口业务。今年来看，我们的判

断是准确的，人民币贬值也在预料之

中。上半年，我国出口6.57万亿元，增长

0.9%；进口4.96万亿元，下降15.5%。安

徽进出口同比也都有所下降。但是，华

文 国 际 2015 年 上 半 年 出 口 净 增 加

26.5%，远高于前两者。”王小虎说。

但不可否认的是，还有一部分小型

外贸企业，还是要受到汇率调整的冲

击。因为他们每年都会根据自己的资金

情况和出口谈判情况制定订单，人民币

是否会继续贬值，还是汇率调整双向变

动将是这些企业下半年是否再大量接单

的重要决定因素，王小虎介绍。

如果政府要继续力推人民币国际

化，人民币升值在所难免，但是要鼓励出

口、刺激疲软市场，暂时的人民币贬值也

是市场的必须，王小虎认为。近年来，为

了刺激经济，亚洲各个国家的货币竞相

贬值，俄罗斯的卢布贬值，基本上“腰

斩”，日本2年内货币贬值30%以上。

外贸进出口企业：

进出口业务对冲，影响不大

安徽是全国第二大茶叶出口省份，

在 世 界 茶 叶 市 场 占 有 举 足 轻 重 的 地

位。8 月 19 日上午，记者来到位于合肥

市祁门路 1777 号合作经济大厦，有着

安徽茶叶出口“大本营”之称的安徽茶

叶进出口有限公司，其公司的董事长顾

公新露出两重“表情”，“喜”的是近期人

民币贬值，有利于出口，先前的茶叶出

口结汇时也增加了利润。而令他担忧

的是，非美元货币依然不振，贬值较多，

削弱了出口的竞争优势，客户支付能力

下降，谁敢接他们的订单呢。

作为安徽茶叶市场的资深专家，顾公

新说起外贸发展则有更多的思考：今年对

于外贸企业来说，是一个非常严峻的考

验，外需不足、订单减少，可能大多数外贸

公司都有切身感受。其次，非美元货币的

贬值，也让不少外贸企业有“切肤之痛”。

安徽茶叶出口市场主要就是非洲和中亚，

当然也有欧美市场，结算的主要币种除了

美元之外，还有欧元等等。如果部分非美

元货币的贬值，可能导致一些客户无法支

付，也就无力再接新的订单。

其实，茶叶出口另一个难以解决的

问题就是贸易壁垒，顾公新认为。虽然

安徽茶叶出口连续几年增长率都在两位

数，去年增速全国领先，稳居全国第二，

但欧盟对进口茶叶的农残指标检验越来

越严，如蒽醌、高氯酸盐，还有炔螨特标

准提高了一百倍……这给茶叶进入欧盟

市场造成很大困扰。

这一次人民币汇率中间价的调整，

因为目前贬值的幅度还不大，对出口刺

激作用不会很明显。随着时间的推移，

人民币贬值在整个供应链体系中，也将

有个分摊过程，会有客户提出适当降

价，分摊人民币贬值的好处，这对于后

续订单报价也将有影响，存在不确定

性，顾公新判断。

以出口为主企业：

客户或要求利润“分一杯羹”

安利股份是国内出口额最大且出口

发达国家最多的合成革企业，其产品直接

出口到70多个国家和地区。今年上半年，

在全球经济延续低速增长，国内出口增速

下降、合成革行业下游消费需求低迷的情

况下，安利出口却实现了2%左右的增长。

8月20日下午，当记者一行赶到经开

区安利股份办公大楼时，负责外贸的公司

副总经理陈茂祥已经在接待第三拨客户。

这位每年都有半年时间呆在国外的老外

贸人，谈及汇率调整，直接给出了安利的解

答——对于直接出口影响不大，但是间接

出口还有影响，也就是说对于合成革下游

家具、鞋等生产企业出口有促进作用。

从整个市场来看，全球合成革行业

80%的产能都是在中国，但日本、韩国、台

湾等国家和地区的合成革企业却占据了

行业高端产品的大部分份额，所以中国合

成革出口实际上是中国企业之间，以及中

国大陆和日、韩、台企业的竞争。这次人

民币贬值，安利第一时间只是调整竞争性

产品的定价，对于拥有定价权和话语权的

独特产品，安利没有丝毫让价，还是维持

原价销售，在陈茂祥的口中，记者体会了

一把安利作为行业龙头企业的“牛气”。

但中国生产企业面对的最大难处

——“丧失劳动力优势”，国内劳工成本不

断上涨，是马来西亚的2倍、越南的4倍、

印尼的6倍，整个制造业都在向东南亚国

家，特别是越南转移，面对记者，陈茂祥提

出了自己的担心。

未来人民币的汇率市场，是不容易继

续升值的，陈茂祥认为，但是主要有业务

往来国家的货币汇率变化还需要关注。

记得俄罗斯货币贬值期间，有一次他去俄

罗斯洽谈业务，离开时1美元还能兑换43

卢布，而当他回国时，1美元兑换70卢布

了，提醒客户适时结汇，允许客户推迟付

款，是保证业务顺利进行的根本。

安利今后的发展肯定先是营销国际

化，然后是谋划生产、开发国际化，陈茂祥

透露，现在全球的足球品牌，只要能想到

的都能看到安利的身影，而公司紧接着要

做的就是谋划在其他国家设立办事处，争

取市场更大的占有份额。

生产企业：

在全球市场谋篇布局

安利股份公司生产现场

主管部门：

建议采用人民币
结算方式

人民币贬值，外贸皖企究竟需要

什么？能做什么？已经在外贸领域

摸爬滚打近 30 年的，合肥海歌进出

口有限公司负责人席贻贵，说了心里

话：“长期以来，汇率的变化，我们进

出口企业已经习以为常。关注汇率，

规避汇率风险是我们企业必须具备

的意识。规避汇率风险的手段很多，

首先需要随时关注汇率动态，其次注

意均衡进出口贸易，适时恰当远期结

售汇，积极开展跨境贸易，合理选择

签约币种等！汇率波动幅度大的期

间，少签长期合约。由于汇率波动的

不可预知性，进出口企业的所有措施

相对还是被动的。这轮人民币贬值的

意义，对于已签约或正在履约的出口

业务，肯定比预期增加收益，但一段时

期之后，其影响将会逐步转移到对外

报价上，体现在中国出口商品的价格

竞争力上！当前，我们出口压力很大，

普遍存在出口商品成本，特别是人工

成本上升过快；出口退税资金不能及

时回笼，流动资金压力很大，产品结构

不尽合理，竞争力不强……”

外贸企业该如何面对？省商务

厅相关人士分析称，我省外贸企业中

的加工型企业以外单为主，人民币贬

值有助于降低成本、增加订单、增大

出口量，提高产品竞争力。人民币贬

值对于一些即时结汇的出口企业来

讲会由此获益，而交易量较大的外贸

企业，由于事前与银行锁定汇率，可

能短时间内较难感受到此轮贬值带

来的积极影响。不过，下半年的出口

旺季即将到来，下半年的出口预计将

好过上半年，也同样会受益于人民币

贬值。

“对于进口企业可能承受的汇率

压力，做进出口贸易的企业，大多会利

用金融产品做对冲，降低汇率波动带

来的风险。此外，外贸企业还利用人

民币结算的方式来规避汇率变动带来

的影响。”上述人士说，无论是人民币

贬值或升值，为了规避汇率带来的风

险，建议外贸企业在签订订单时选择

用人民币结算，有助于企业控制汇兑

损益，节约外币衍生品交易费用和其

他对冲成本，锁定利润空间。


