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2014 年 11月东风Honda迎来了企

业200万台销量达成，为感恩消费者的支

持与关怀，自 11 月至 12 月期间，东风

Honda推出一系列感恩回馈活动，消费者

到店试驾、购车均能获得东风Honda送

出的感恩大礼，让东风Honda与消费者

“一起来，放肆购”。

岁末年终，东风Honda特推出多重购

车大礼。活动期间，凡到店的消费者均可

享受免费检测的贴心服务，到店保养还可

获赠两支机油滤清器，对于东风Honda

老车主来说，除了享受0元升级换新与超

长质保以外，推荐新客户购车还可享受免

费保养的优厚待遇，而对于那些渴望加入

东风Honda大家庭的准车主们，都能够

共同分享东风Honda的200万台达成感

恩之情。

针对特定车型，东风Honda还推出了

一系列增配大礼，活动期间，到店购买

CR-V和思域车型，即可获赠车载空气净

化系统和底盘防锈隔音胶，而杰德新增

的两款5座车型，更是集众多智能科技配

置于一体，将杰德“武装到牙齿”。东风

Honda众多主力车型增配不增价，合力挑

战性价比之巅。

东风Honda
200万台达成感恩季
多重钜惠齐发力

在这个看脸的时代，没有出

众的外表似乎已经很难再吸引早

已 审 美 疲 劳 的 大 众 。 如 今

C3-XR就给SUV市场带来了新

的改变，看惯了总是方方正正的

SUV，这款法国“小鲜肉”的出现，

给人们带来了全新的视觉享受。

C3-XR远观就是个大美人，

既有面子又有里子的C3-XR，吸

引了越来越多关注的目光，贯穿

始终的ARTECH设计理念，将这

款法国“小鲜肉”的美淋漓尽致地

体现出来，相信会有更多的人能

够在C3-XR中发现属于自己的

美，驾驭自己的美。

极致之美
演绎精彩
解析C3-XR“美学设计”

12月19日，国购集团·安徽汽车行

业年度交流晚宴在芜湖希尔顿大酒店

隆重举行。本次晚宴是安徽省汽车行

业年度交流的一个盛宴，也是芜湖国购

汽车商贸城项目的正式启动大会，具有

极强的专业性和影响力。

芜湖国购汽车商贸城项目总投资

50多亿元，占地面积1169亩，总建筑面

积逾160万平方，是目前安徽省最大的

汽车产业园。

该项目位于芜湖市东北部，省级开

发区鸠江经济开发区内，周边交通条件

极其便捷，邻近宁芜高速入口，即将建

成的芜湖国购普洛斯物流园，将为项目

提供强大的物流保障。

该项目规划整车销售、二手车市

场、汽车精品展示、汽车配件交易、汽车

用品、汽车美容快修、汽车检测、仓储物

流、商业金融服务、研发办公、汽车会展

中心、汽车主题公园、汽车赛道、星级酒

店、高档公寓等十五大板块，涵盖汽车

产业链各个结点，形成产业全面发展界

面。该项目建成后将是目前安徽地区

规模最大、产业链最齐全，规划最领先，

配套设施最完善的专业化汽车城，将带

动芜湖及周边城市汽车产业链的快速

发展,势必成为安徽乃至全国最具有影

响力之一的汽车城。

国购集团是芜湖国购汽车商贸城

项目的投资方。本次开发的芜湖国购

汽车商贸城项目，将凭借自身较强的市

场运营能力，借助国家汽车产业蓬勃发

展的势头，采用全方位、大产业、高起

点、多业态的模式，使项目快速启动，尽

早运营。项目战略合作方安徽省汽车

经销商商会是安徽省汽车流通行业的

代表组织，凝聚了全省70%以上的汽车

流通企业，参与了全省多个汽车城项目

的评估、规划、招商、运营，具有较高的

汽车综合市场的运营水平。两大机构

的强强联手，将把芜湖国购汽车商贸城

打造成安徽体量最大、业态最全、最有

发展性、最具活力的汽车商贸城，为打

造行业航母奠定了基础，使其成为行业

典范。

11月22日，凯翼C3全国上市，截

止到目前，上市仅两周订单、实销就双

双突破2000台。在山东、河南、安徽、

河北等重点销售区域，凯翼C3受到用

户的热情拥趸，出现了供不应求的热销

局面。在重庆，甚至出现了现车一到中

转库，就被预定用户排队抢提一空的火

爆场景。凯翼营销中心总经理黄招根

表示：“凯翼C3的热销局面甚至超出了

我们的预期，整体市场反馈很好，经销

商和用户都表示产品是好产品，定价是

良心价。”

时下，随着消费者购车心态越来

越成熟，汽车的品质、性价比等都成为

了影响消费者购车的关键因素。凯翼

C3一经面世就赢来开门红，得益于凯

翼汽车对轿车市场用户需求的深刻理

解和用心。无论是用户关注的外观、

科技配置，还是动力、油耗、价格，凯翼

C3都力图带给用户高品质和高性价

比的用车生活，在同级别家轿市场，树

立了新的标杆。

对于市场供不应求的状况，黄总

在接受笔者采访时说：“我们很高兴看

到凯翼C3一上市就获得了广大用户

的认可，虽然现在产能的压力较大，但

凯翼必须要坚持品质标准，不能向市

场妥协。同时，我们正在努力解决产

能的问题，预计从明年一月起，生产的

问题会得到解决，将能够更好地满足

消费者的购车需求。”

我们相信，未来，凯翼C3仍将以

高品质的产品实力，高性价比的产品

优势，在汽车市场实现自己的小梦想。

安徽汽车行业年度交流晚宴完美落幕

上市两周销量过2000

凯翼C3树立同级家轿新标杆


