
11月 18日，福田商务汽车安徽众

兴4S店举办了开业盛典暨三周年庆典，

北京福田汽车股份有限公司福田商务

事业本部业务总监王朝云先生，安徽众

兴汽车销售有限公司董事长王明周、总

经理张杰与各行业大客户嘉宾朋友们

齐聚一堂，共襄盛举。盛典期间，北京

福田汽车股份有限公司福田商务汽车

事业本部业务总监王朝云表示:“安徽

作为蒙派克风景品牌销售战略要地，我

们将与安徽众兴汽车销售有限公司一

起，以最优势的资源投入到市场，为广

大客户提供更好的产品，更优质的服

务，满足广大客户的全方面需求！”

作为福田商务汽车的合肥授权经

销商，安徽众兴销售服务有限公司总经

理张杰表示：“我们将不断完善‘全程关

爱、一路无忧’的服务宗旨，以热忱的服

务态度、先进的维修设备、高超的维修

技术、合理的维修价格、快捷的信息沟

通、完善的服务流程来维护福田品牌多

年来的良好形象和信誉保证。”

之后，福田商务汽车公司皖赣大区

经理徐丽东、安徽众兴汽车销售有限公

司总经理张杰和在座各位嘉宾共同开

启了“七彩书屋”大型公益活动。
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每年到了年底，各家车企为了全年

的销量目标都会推出花样百出的促销

方法。同时消费者到了年底，也渴望为

攒了N+1年的钱找一个“宣泄”的出

口。消费者买车时可要好好权衡汽车

的性能。从高端中级车的口碑反馈来

看，东风雪铁龙的C4L一直居高不下。

东风雪铁龙C4L上市之后，“起步

就有”、“三秒无敌手”、“百米冲刺

王”…… C4L的“快”在业内早已有口皆

碑。随着国内汽车消费市场逐渐回归理

性，消费者在关注“价格”同时对汽车的

品质也提出了日益严格的要求，品质、性

能等成为车企突围细分市场的关键，而

C4L无论在动力操控还是安全、配置、舒

适等方面均达到了高标准的水平，相信

C4L一定能获得更多消费者的青睐。

C4L领衔年终购车热潮

11月22日，历经了4个赛区、47支队

伍的激烈角逐，“敢超越，竞卓越”长安

PSA第二届DS服务技能大赛全国总决赛

在安徽合和DS STORE举办。长安PSA

副总裁、长安PSA销售分公司总经理蔡建

军亲临现场，致辞恳切，回顾了DS SER-

VICE 的发布、发展，由衷表达了 DS

SERVICE把客户利益放在首位的信心和

决心。DS SERVICE与DS STORE心手

相连，共同打造“敢超越，竞卓越”的大赛

精神，为客户提供越来越好的服务。

比赛现场，在理论知识测试、实车故

障诊断及排除竞技环节中，维修技师们娴

熟的操作技巧和专业的态度一一展现；在

服务顾问测试环节中，服务顾问们也以专

业耐心的服务态度，应对模拟客户提出的

种种难题，展现出了DS SERVICE的专业

水准和服务理念。经过一整天的激烈角

逐，最终南京大道、安徽合和、大连金跃团

队凭借综合实力，分别摘得了团体奖项的

冠、亚、季军。服务顾问比赛中，安徽合和

吴宇飞、南京大道刘小玉、天津中进长旺

李震瀛凭借良好的沟通协调能力分别夺

得了冠、亚、季军。安徽合和徐亮、上海新

天地周雨、南宁恒骅腾农振波以高超的技

术和专业的态度脱颖而出，在诊断专家比

赛环节分别取得了冠、亚、季军。

风雨三载 一路有你
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DS SERVICE服务大赛
全国总决赛落幕

一站式汽车消费基地

合肥恒信汽车博览城盛大开业

11月 22日由全国“双百”汽车流

通企业——恒信汽车投资兴建的合

肥恒信汽车博览中心是合肥市重点

招商引资项目，本项目位于合肥市蒙

城北路 1111 号，毗邻北二环路与出

城主干道。博览城中心功能区共规

划为：中端合资品牌4S店区域，高端

合资进口品牌 4S 店区域，高端合资

进口品牌 2S 店区域（重 点 推 介 项

目），二手车交易处理中心区域，汽车

配饰区域，综合改装区域，汽车监测

线区域，高端商务办公区域。目前已

有车管所、公关、税务、银行金融、保

险公司、评估等服务部门和单位设立

了相应的服务机构。旨在建立合肥

规模最大、档次最高、业态最专一的

一站式汽车消费基地。


