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开一个店，两个“店”帮你赚钱
社区店牵手新闻媒体，报纸免费为社区店“拉客”

首场项目说明会现场

现在加盟 还来得及
租一间店铺，可以开两个“店”。

只要付出一个月房租的成本，就可以让自己

的社区店比开一家公司更赚钱。

一个小区只设一家或者两家“安徽商报多易

善社区云店”，有利“地盘”如果被抢占，花千金也

买不了加盟权。

加盟条件：必须要有实体店铺、有能上网的电

脑、对网络购物有一定了解、有良好的服务精神。

加盟费用：物料费800元+技术服务费2000

元=2800元。

郑重声明：多易善社区云店已受到全城社区

店热捧，很多店主甚至动用各种关系“打招呼”，急

切地想加盟进来。为公平起见，将在项目说明会

上举行现场签约活动，按照签约先后顺序分配加

盟权。

云店服务热线：400-825-8500。

同样是开店，有的人连房租都承受
不了，有的人却可以轻松月赚数万元。

同样是在店里摆放一台电脑，有的
人用来玩游戏、看电视剧，以打发无聊
的时光；有的人轻点鼠标，就能获得一
笔笔进账。

开店难不难？
如果你加入“安徽商报多易善社区

云店”，那就不难！
“一铺养三代”又回来了！开一个

社区店，让两个“店”帮你赚钱。这就是
安徽商报多易善社区云店。

现在拨打电话 400-825-8500，
你的店就有机会牵手新闻媒体，让报纸
免费帮你“拉客”。同时，能够让你的店
成为淘宝、天猫特优商品的直供店，小
小的社区店可以变成大大的“沃尔玛”。

一个电话，改变社区店的财运。
一旦错过，花千金也买不到这样的好
机会！

社区店是指有实体店铺的店家，包
括：小商店、小超市、日杂店、便利店、手
机店、宠物店、蛋糕店、鲜花店、洗衣店、
打印店、大药房、校园店、连锁店、彩票
店……

2012年6月，李振兴租下国际丽晶城

北门会所，开起了100平米的烟酒日用品

超市，“小区的生意一直都比较稳定，但也

很难有突破”。经营2年多，这是他最大的

感受。起初刚开时，小区住户对他的超市

都不熟悉，一天的客流量和营业额很少，

他也动过一些脑筋来宣传，但收效甚微。

随着开店时间的增加，才逐渐有一些住户

成为超市的回头客。

“陌生人生意变为熟人生意不是容易

的事”，李振兴说，现在的社会都是陌生人

关系占主导，甚至连对门的邻居都很少有

往来，人们戒心都很重，也不轻易交朋友。

当安徽商报多易善社区云店的经营

模式出现后，脑瓜灵光的李振兴立即开始

研究了解。“这拓展了很多业务啊，相当于

我的客户群扩大了”，于是他果断加盟。

如今，一进入国际丽晶城小区北门，抬头

就能看到安徽商报多易善社区云店的店

招，代发快递、代收包裹、网购代买、生活

缴费服务等业务，将便利实实在在送到了

小区居民家门口。

就拿代收包裹来说，李振兴介绍，每

天他店里代发和代收包裹合起来有将近

100单，附近几个小区的快递包裹现在大

部分都由他的店面在负责对接发放。代

收一个包裹，他可以得到5角的收益，每天

按照50单来算，就是25元，一个月就是

750元（按30天计算）。而他看到的不仅

仅是这几百元钱，“更大的作用是建立了

居民对我们店的信任”，他说，快递经常有

找不到收货人的情况，将包裹放在他的超

市吧台中，既安全又省去了快递与收货人

沟通的时间，居民下班顺路就可拿到快

递，省时省心。最关键的，是经常来拿快

递的居民，都已经成为了超市的常客，家

里一有东西缺了，第一时间就会到丽晶超

市来买。

“当你和别人建立这种信任之后，也

就建立了你自己的熟人圈层，你的生意也

就好做了”，李振兴介绍，加盟前每天1000

元的收入，如今已稳定至2000元。借助

安徽商报多易善社区云店平台，李振兴的

丽晶超市已经成为国际丽晶城及周边小

区著名的爱心超市，而各大公司的快递员

也已自发变成了丽晶超市的宣传员，一种

搭建于信任基础之上的社区生活新常态

正在逐渐拓展。

A 加盟多易善每月多赚1000多
（李振兴，合肥政务区祁门路国际丽晶城15栋一楼丽晶超市老板）

9月 1日上午，余岚像往常一样和妻

子早早就开了店门，整理货架上的商品，

登记补充货物。之后，他打开电脑，登录

安徽商报多易善社区云店平台，查看前一

天的交易记录，并熟悉当天平台上推出的

商品及折扣信息。

从上午10:30开始，就陆续有顾客上

门，买包烟，带瓶醋，给孩子买课本塑料封

皮，“我们每天早上都是这样的”。余岚的

店面不大，但却在同一条街的店面中十分

显眼，因为他的门口悬挂了安徽商报多易

善社区云店的店招，同时还有安徽商报及

天猫服务平台的招牌。

接手这个超市大约2年半，余岚和妻

子在这里经营着一家人的梦想。每天，

余岚都会花十几分钟时间先在安徽商报

多易善社区云店的平台上处理信息，熟

悉商品，通过QQ回复顾客的问题，约定

前来拿包裹的时间等，“每天真挺充实

的。”他说。

余岚感受最深的是，社区云店拓展了

他的超市原先所无法享有的商品品类、货

源和优惠价格，也让他通过便民的服务，

树立了超市在小区居民心目中的信任度

和关注度，甚至辐射至周边较远的小区。

一次，邮电新村一位老人在他的超市通过

网络成功购买了19元的收音机，几天后，

多位老人都慕名而来，要求他代购便宜好

用的收音机。

安徽商报多易善社区云店对花园生

活超市的帮助是显而易见的。余岚说，加

盟17天后，他的小店的盈利就开始增加，

而社区云店的服务给他留下了深刻印

象。加盟之初，安徽商报多易善派遣工作

人员专程上门教他如何使用平台帮助顾

客购物等，他记得当天从上午9点一直到

下午2点，工作人员都耐心地手把手教他，

令他十分感动。之后，他每天都要花1-2

小时研究熟悉平台的操作，如今已是轻车

熟路。就在记者采访时，一位女士来到店

里要求购物，余岚详细介绍了平台的功

能，并帮助该女士进行注册，方便今后在

家操作。

“说真的，卖什么东西是其次的，关键

是我们为小区居民带来的便捷服务”，余

岚说。他的小店门口竖起了他自己做的

安徽商报多易善社区云店的介绍和交易

流程引导，并开通了免费的WiFi，方便顾

客上网。加盟至今，他的超市月利润已经

增加了2000元。同时，他的超市已经被

周边小区及单位口口相传。对未来，余岚

信心满满。

B 每月增收2000元不在话下
（余岚，合肥市青阳路安居苑东村中心商城28栋117室花园生活超市老板）

安徽丰大股份有限公司作为我省

一家知名食品加工生产厂商，不仅在线

下有业务，自己还在天猫开设了网店，

一周前加盟了安徽商报多易善社区云

店项目。“我一看到安徽商报上面的消

息，我就觉得是我一直在找的一个机

会。”丰大网购经理李敬果称，虽然合作

只有短短一周时间，但是在三天时间

内，通过多易善，他在网上的销售量就

增加了3000多单业务量。

“我觉得多易善是个好东西，虽然

我们是做实业的，但是如今这个社会，

如果不早点熟悉和利用电商，生意不好

做。多易善不仅能够在线上还能够在

线下进行交易，将线上线下进行了整

合。”李敬果介绍，此前，公司在天猫上

也开设了网店，但是天猫上的网店太

多，如何突出自己的网店，突出自己的

产品是个大问题。

他随手从店铺里拿出一款产品介

绍，这种面条一袋在超市售价六元九

角，批发价是六元二角，但是这款产品

目前加盟安徽商报多易善后，在多易善

的售价为五元八角。也就是说，消费者

从多易善购买这款产品，比在超市购买

便宜了一元一角，一袋面便宜了这么

多，而且如果通过多易善一次购买四

袋，还能包邮！

为什么丰大要用这么大的让利空

间来推广自己的产品呢？李敬果称，

产品没变，但是，他看重的是安徽商报

多易善平台巨大的销售潜能。“通过你

们这个平台，会网购的人可以直接购

买，不会网购的人可以通过社区云店

到店里进行代购。天上地下都是机

会。”李敬果称，一旦多易善平台的销

售打开，反过来也会刺激自己网店的

销售。

“下一步我准备自己也加大宣传推

广，把我们的质优价廉的商品让合肥千

家万户都能买得到，买得便宜。商报多

易善这个平台就是我们最好的渠道。”

李敬果打开自己的电脑，上面的数据统

计也显示，加盟短短三天时间，销售量

就暴涨了3000多单。

C 我们绝对最低价供货
（李敬果 安徽丰大股份有限公司网购部经理）

加盟社区云店
开动赚钱机器

赚钱依据：虽然网购已经风靡，但事

实上，目前会网购的不足3亿人，中国还有

近10亿人不会网购。这是一个非常庞大

的潜在市场，我们就是要把这些不会网购

的人，带进电商时代。

操作流程：安徽商报已与淘宝、天猫

上的优质商家达成战略合作，将质优价

廉的网上商品用“格子铺”的形式刊登

在报纸上，不会网购者阅读到商品信息

后，根据报纸的指引，到家门口寻找一

家加盟社区云店的实体店，让老板完成

网购。

利益分析：一旦交易完成，实体店将

可以获得商品销售额约20%的利差。

利益1：“电销”赚钱

赚钱依据：会网购的人同样是实体

店的客户。通过多易善社区云店的平

台，不仅能购买到淘宝、天猫上的优质商

品，而且这些卖家会给予社区云店一定

的推广费。

操作流程：加盟社区云店后，实体店

如果向会网购的人推广社区云店平台上

来自淘宝、天猫上的商品，只要这些人有

购买行为发生，实体店就可分享相应的推

广费。

利益分析：一次推广，长期受益。推

广费平均能达到商品销售额的20%左右。

利益2：“推广”赚钱

赚钱依据：快递上门家里没有人怎么

办？包裹送到公司再搬回家，不方便怎么

办？不想暴露家庭地址，又该怎么办？这

些问题经常困扰喜欢网购的人。

操作流程：今后淘宝、天猫的网购者

遇到上述问题，只需将快递包裹邮寄到加

盟社区云店的实体店，由实体店代收。

利益分析：按照现有政策，实体店每

代收一件快递包裹，可获得淘宝、天猫给

予的0.5元的现金补贴。代收包裹能吸引

客流，拉近与顾客之间的距离，是维护客

户关系的一剂良药。

利益3：“代收”赚钱

赚钱依据：水电气缴费，手机话费充

值，预订飞机票、火车票、汽车票，交通罚

款缴纳，信用卡还款……

操作流程：直接通过多易善社区云店

的平台，就可以完成上述便民服务。

利益分析：实体店可收取相应的服

务费。比如，预订火车票每张可获得 5

元补贴。

利益4：“便民”赚钱

赚钱依据：由于打通了店商与电商之

间的通道，阿里巴巴的支持、安徽商报的

品牌、实体店的抱团，能够形成强大的合

力，增强与生产厂家的对话权，能以低价

“拿货”。

操作流程：实体店如果是售卖商品

的，可以直接从多易善社区云店的平台进

货。实体店如果想采购原材料等，也可以

从社区云店采购厂家“直供”产品。

利益分析：已与淘宝、天猫上的海

量卖家对接，建立了庞大的商品库。已

与众多品牌的生产厂家直接合作，省去

所 有 的 中 间 环 节 ，从 厂 家 直 供 社 区 云

店。

利益5：“直供”赚钱

赚钱依据：加盟多易善社区云店后，

安徽商报将免费为实体店“拉客”。加盟

店还可以参与安徽商报组织的社区活动，

与社区居民形成深度互动。

操作流程：安徽商报定期推出的商品

“格子铺”，可以免费刊登加盟店适销对路

的商品，让加盟的实体店将店铺延伸到报

纸上。社区云店的平台、形成“集团军”的

实体店等，都能成为加盟店的“雇员”。

利益分析：小店商将是报纸上的常

客，安徽商报将为有诚信、有服务精神的

实体店“代言”。

利益6：“入盟”赚钱

赚钱依据：这是一个“认牌子”的社

会，品牌就是力量，没有品牌将寸步难行。

操作流程：每个加盟店都将挂上“安

徽商报多易善社区云店”的橙色灯箱招

牌，利用报社的品牌和权威来提升加盟店

的知名度。安徽商报还利用报纸和官方

网站合肥网、官方微博、官方微信等平台

为实体店宣传。

利益分析：加盟社区云店，就等于拥

有了安徽商报的资源库。在媒体宣传、品

牌推广、管理提升、社区活动、文化建设等

方面，可获得安徽商报强大的资源支持。

利益7：“品牌”赚钱

9月19日（星期五）下午2:00，将在安徽日报大厦举行多易善社区云店项目说明会，地址：合肥市政务区潜山路与南二环交口。


