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从“蒜你狠”“豆你玩”到“姜你军”；

从“房奴”、“卡奴”、“孩奴”诞生出“菜奴”；

再从“糖高宗”到“油你涨”、“苹什么”接力

不断，新词也层出不穷。为了应对，不少

人还成了“海豚族”。物价高位盘旋，让不

少市民很纠结。 你可知道？这个秋天，

一场“全生活”的折扣风即将再次扑面而

来。 记者 邹传科

随着市场竞争环境的日益严峻，各行业

商战愈演愈烈，传统促销及单兵作战，结果

是投资大收效微。而“联盟营销”、“会员营

销”等新型的营销方式，凭借精准的目标客

户定位、服务和大力度的折扣促销，正在让

商家们尝到甜头，必将成为今后各商家争相

采用的促销“利器”。

全生活折扣季
市场星报2012年全城异业联盟消费盛惠第一季

只要给你一个跑赢CPI的方法，或许

你的生活将会既经济又美好。这个秋天，

由本报发起的“全生活”折扣第一季即将

全面展开。

如今，消费市场“疲软”，商家们不动

脑筋的“常规营销”已经很难刺激消费者

的购物需求和欲望。业内人士认为，一家

投广告可能被淹没了，10家一起投，声势

就很大了。一家做促销只能优惠10%，10

家一起优惠，一定是要在成交价基础上再

优惠的，拿出真正的力度，就能做到买

1000送10000了。近几年来，由市场星报

发起并最大化整合各方有效资源，众多品

牌企业联动的几次大型惠民活动，力求借

助本季活动为百姓创造最多实惠，为参

与企业创造最高价值，在社会上形成了

广泛的关注。“去年就参加过‘全生活’，

能享受比团购更低的优惠政策，今年还

想参加。”市民梁女士表示，自己正打算

装修房子，听别人说其中的猫腻很多，自

己摸不着头脑，“有了星报这个监考官，我

们就放心多了。”

苏宁电器、居然之家、天然婚纱集团、

星艺装饰、安徽省中国旅行社……这些市

民消费购物的黄金品牌和龙头老大都将

是这次“全生活”盛宴的参与者。

“每逢节假日或者店庆，我们都会定

期做让利活动，但是这么大规模跨行业的

联动我们还没参与过。”省城一位大型连

锁集团的负责人此前致电本报，想成为全

生活大军的一员。

记者了解到，这场由本报发起的

“全生活”折扣季目前已经吸引了不少

商家，婚纱摄影集团将为您量身打造一

场经济又隆重的婚礼，家居卖场也教你

用最少的钱装扮出一个最温馨的家，电

器卖场也让您用更便宜的价格就将电

器搬回家，还有旅行社为您奉上经济实

惠的出游计划……这些行业的“金牌”

商家也将抱团，让市民不用东奔西走就

可以买到最低价格的产品和最优质的

服务。

不仅如此，在“全生活”折扣季第一批

商家确定后，更多的商家也可以继续报名

参加，将全生活大军不断壮大，给消费者

带去更多的选择和实惠。

全生活折扣，1+1+1>N

商家串起消费“链条”

按照相关安排，从本月27日开始，这场

跨行业的全消费链联动惠民即将盛大开启，

并将持续到11月底。房产、装修、家居建

材、家电、婚纱影楼、汽车、旅行社等市民消

费的各方面，将串联起一条长长的“全生活

消费链”。

由本报牵头，第一季全生活消费盛宴即

将盛世登场，10家品牌企业全市20多个网

点线下联动将消费热潮引爆全城。如果您

想加入我们的“全生活大军”，从现在起就可

以报名啦！报名电话 0551-2620110 和

0551-7136980。同时，参与企业的网点会

专设活动宣传点。记者从参与本次“全生

活”消费盛宴的几家企业了解到，本次异业

联动的优惠举措将在参与商家的所有门店

享受折上折的优惠，一次参与，N次优惠。

这个秋天，给你一个“全生活”的概念，

或许你的生活将会既经济又美好。

线下优惠联动即将全城上演

记者手记


