
记者 丁林

“还有2分钟啊，晕！时间过

得真慢！”这是昨日上午8：57，京

东商城CEO刘强东紧急“备战”时

发的一条微博。

8：59，苏宁易购执行副总裁

李斌通过手机发表微博称：“万众

期待的时点已到，9：00全面启动

图书0元购（买多少返多少全场

通用券）、疯抢818、比价活动，10：

00各品类全线加入超级0元购活

动，欢迎网友参与。”而国美副总

裁何阳青表示，9：00 开始（15

日），国美电器网上商城全线商品

价格将比京东商城低5%，并且从

本周五开始，为方便不同消费群

体购买，国美1700多家门店将保

持线上线下一个价。

10：30，刘强东再次更新微博

安慰消费者：“晕！20分钟，大家

电接到将近5000万的订单，怎么

搞的？现在不是下单最好时候，

价格还没打到底呢！”

据网易科技频道提供的数

据，截至昨日上午11：00，京东的商

品均价为3496元，相比 10：00下

降了53元；苏宁商品均价为3298

元，相比10：00下降了22元。

“相约”9点，准时“开战”
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京东苏宁国美上演“电商三国杀”
省城实体店未受影响 ，价格战的焦点为大家电博弈

14 日，京东苏宁国美三大电商

微博上“约好”的价格战，昨日上午9

时准时打响。三方循序降价，消费

者欲静坐“收渔翁之利”，“真刀真

枪”几番轮回后，多款商品甚至出现

“无货”。然而，记者走访省城多家

家电卖场，均未发现实体店因“网

战”受到影响。

未波及省城实体店
透过“参战”的商品不难发

现，此次价格战重点在大家电的

博弈。刘强东此前曾反复强调，

大家电虽然是京东重点开拓的产

品，但目前仍处于较弱品类。事

实上，在14日刘强东率先发布的

微博中，就有提到大家电是价格

战的主战场。他宣称，京东大家

电三年内零毛利。就在京东、苏

宁、国美三大电商“价格战”引发

一片火热之时，据东方网援引东

广新闻台消息，海尔宣布停止与

京东合作。午后，苏宁电器受此

利好消息影响，股价直线拉升，截

至13：28，苏宁股价冲上涨停。家

电板块也纷纷快速反弹，另青岛

海尔跌0.66%。苏宁易购表示，在

本次打折季后将不会再跟进京东

进行优惠。

就当三家电商网上“激战正酣”

时，省城家电实体店却未闻“风声”。

在三里庵国购广场附近的几

家卖场，导购员们表示，知道线上

在打价格战，但实体店并未有任

何动静。一名导购员告诉记者，

商场在17～19日将会有一次品牌

大团购，届时包括彩电、空调、洗

衣机在内的大家电都会有特惠

价。而另一个卖场的促销活动则

要到18日才开始。

网友质疑是集体炒作大戏
昨日，不少人坐在电脑前“静

等渔翁之利”。然而，更多网友质

疑这场电商大战，究竟是真枪实

弹还是烟幕弹？

“合肥三哥”在昨天上午 8：

58发表微博称，前一天晚上在京

东商城上看到一款西门子白色三

门冰箱，当时标价为3600元。“今

天早上一打开，好家伙，3949元，

京东商城，你联合苏宁易购和国

美你们几头货在这耍谁呢？ ”

网友“快不漂着了”对这种价

格战更是充满气愤：“一平板电

视，苏宁 29999 元，然后京东改

20999 元，附带标题是‘此价一

出，胜负已分’，然后苏宁低调改

19999 元，然后京东变‘无货’。

我去！”更有网友发出呼声，呼吁

房企加入价格战。当然，微博谈

论中也不乏名家。

易凯资本有限公司CEO王冉

呼吁，希望各大零售商流血杀价

疯狂优惠消费者的阶段早点结

束。“这样畸形拼价的结果，无论

谁胜谁负，长期看会消灭竞争而

不是促进竞争，而任何消灭竞争

的可能都是消费者应该警惕的。”

记者从苏宁电器了解到，8

月 17 日起，苏宁将在全国范围

1700 家门店同步启动“全国惠

战”，强势拉开今年最大规模促销

的帷幕。苏宁电器总裁金明表

示，之所以选择这个时间操作全

国性大力度的促销，一方面，基于

市场需求和行业发展情况，各大

工厂为了进一步优化产品结构，

存在一定出货需求，提前释放市

场库存；另一方面，苏宁作为家电

连锁行业的领导者，积极响应国

家拉动内需的号召，引领全球供应

商整合渠道资源，协同合作，大力

度促销提前启动“金九银十”市场。

苏宁启动全年最大规模促销

不再等待阎焱为代表的董事

会的“官方回复”，雷士照明创始

人吴长江14日表示，他将以大股

东身份，“回归”雷士照明。

“这帮伪董事会，什么都不

管”，吴长江说，他不管董事会怎

么想，先让公司正常运营起来，

并相信他的员工、供应商和经销

商这些兄弟们，会和他一样，坚

持到底。

但雷士的中高层或许等不到

吴长江的回归。雷士照明副总裁

徐风云近日正式向董事会请辞一

切职务，雷士照明独立董事、飞利

浦亚太区前高管K ajdenD aas也

已经离职。

吴长江表示：“我回来当然一

部分原因是为自己，也是为中小

股东负责，为了雷士几十万员工

的生计，我自己该怎么做就怎么

做。”“我是公司的创始人、大股

东，不允许公司这样在他们手上

毁灭。那个伪董事会，什么都不

管。他们要是觉得不对，去打官

司好了，我们走法律程序。”

《南方都市报》

吴长江宣布“回归”雷士：

不允许公司在他们手上毁灭

星报讯（汪跟弟） 作为服务

“三农”主力军、近年来业绩在全国

省级社排名第二的安徽省供销社

系统，又添为农服务、助农增收、搞

活流通的新利器。8月15日上午，

“安徽网上供销社”首批22个工作

站正式授牌。从此，安徽省各地富

有特色的农产品将增加一条走出

家门、走向全国的快捷通道，而广

大农户也将通过这一信息高速路，

足不出户地采购到来自全国的优

质日用消费品和工业品。

“安徽网上供销社”是全省供

销社系统首个大型、综合性涉农

电子商务平台，其建设速度和质

量在全国供销社系统中居于前

列。其抓住当前电子商务的两种

主流商业模式（B2B 和 B2C），而

且还运用了“网络+实体”、“电脑+

手机”两者结合的运营模式。

“安徽网上供销社”上线

星报讯（星级记者 宛月琴）

昨日，芜湖港公告，公司全资子公

司淮矿现代物流有限责任公司拟

以自有资金出资人民币1亿元，投

资设立全资子公司淮矿华东物流

市场有限公司（最终名称以工商

行政管理部门核定的为准，简称

“华东物流公司”）。

记者注意到，芜湖港在 2010

年完成重大资产重组后，取得了

铁运公司和物流公司完整的铁路

运输业务和物流贸易业务，与公

司原有的港口装卸中转业务相结

合，形成相互协调、优势互补的集

港口装卸、仓储、运输、贸易为一

体的现代物流业务体系。

芜湖港砸1亿元拟投物流基地

2012年1-7月，纳入本月统计

范围的全国国有及国有控股企业

（简称国有企业）营业总收入、应

交税费同比仍处在增长区间，实

现利润同比继续下降。

1-7月，国有企业累计实现营

业总收入 232874.4 亿元，同比增

长 10.4%，7 月比 6 月环比下降

9%。1-7 月，国有企业累计实现

利润总额 12000 亿元，同比下降

13.2% ，7 月 比 6 月 环 比 下 降

11.6%。中央企业累计实现利润总

额8236.7亿元，同比下降10.7%，7

月比6月环比增长8.9%。其中，

中央管理企业累计实现利润总额

6263.2亿元，同比下降15.2%，7月

比6月环比下降4.8%。地方国有

企业累计实现利润总额3763.3亿

元，同比下降18.3%，7月比6月环

比下降42.3%。 综合

前7月国企利润总额1.2万亿


