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昨日，由市场星报携手华润置地（合肥）有限公司联合打造的“凯旋门商学院

第2季”华丽上演。美国普林斯顿大学金融经济学博士、长江商学院金融学教授

周春生现场带来对于财富管理的精辟言论，并与现场政商界精英人士现场对话。

省政府金融办党组成员、副主任钱力，省国资委监事会主席刘孝华，安徽出版

集团党委书记、总裁王亚非，省政府金融办副巡视员戴利强，华安证券副总裁徐

强、徐峰，安徽盛世欣兴格力贸易有限公司总经理汪晓兵，安徽出版集团副总裁范

恒森，招商银行合肥分行副行长杨峥嵘等政商精英同200多位财富人士一起，享

受这难得的财富盛宴。安徽出版集团副总裁、市场星报社社长虞海宁代表主办方

致欢迎辞，华润置地(合肥)有限公司策划总监郭瑞峰担任本次活动主持。

在接受本报记者专访时，周春生教授还欣然题词：汇聚精英智慧，搭建财

富平台。不光是对此次活动的高度赞誉，也是对市场星报特色定位的期许。
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5月份过生日，格力专卖店送蛋糕。
为庆祝格力空调合肥市两家最重量级的旗舰店（绿都商城店、肥西路店）5月20日盛大开业，暨全省标杆性旗舰店——合

肥滨湖旗舰店5月20日开业一周年，安徽格力公司特在全省范围内开展“格力专卖店520生日惠”大型促销活动，畅享生日惠，
畅享清凉。

据悉，在5月13日-27日的活动时间内，只要您身份证日期为5月1日-31日，并于活动期间内在格力专卖店购买空调，即
可在享受生日特价基础上，额外加赠百元品牌蛋糕券一张。另外，活动期间各店同时还有丰富的个性礼品。

“两个店盛大开业，一个店开

业一周年”，在520这个美好的日子

里，格力果然给力。

作为格力众多专卖店中的佼

佼者，三店可谓各具特色。位于合

肥滨湖新区的格力旗舰店，素有全

省标杆之称，无论是区位优势还是

文化定位都备受业内关注，开业一

年来，已经逐渐成为滨湖本地乃至

合肥市区、巢湖市区市民购买格力

空调的首选。位于合肥市传统商

业中心市府广场的绿都商城旗舰

店，依靠得天独厚的商业地段以及

温馨细致的服务，在今年三月试营

业以来，日均销量多次占据全省专

卖店第一名；位于合肥市临泉路与

肥西路交口的格力空调旗舰店另

辟蹊径，依靠睦邻友好、社区至上

的服务理念，逐渐后来居上，五一

试营业期间销量良好；

此次生日惠活动期间，三店将

会同全省其余近千家专卖店，共同

为广大消费者奉献一场精彩的生

日盛典，精彩就在您身边。

不靠价格靠服务，精耕社区树

口碑，是格力专卖店良好发展的根

本原因，此次生日惠三个主角的良

好发展态势也正是这句话的生动

写照。

众所周知，传统的家电卖场倚

重地理位置、人口流量、商业业态

等条件，无法充分满足普通市民购

买空调的需求，从而给格力专卖店

留下了发展的空间。经过多年的

发展，目前安徽全省已拥有各类格

力专卖店有近千家，规模各异的旗

舰店、形象店、精品店、社区店遍布

城乡和社区，有效的缩短了格力的

销售和服务半径。特别是在炎热

的夏天、空调销售高峰期，格力专

卖店充分发挥灵活和地利的优势，

更快更便利的为广大消费者服

务。无论是在寒冬，还是酷暑，只

要您一个电话，就可享受到格力专

卖店的温馨服务。

三店盛典，全省同庆

精耕市场，服务制胜

“格力专卖店520生日惠”：5月13-27日浓情上演
—— 品质服务更好，选择更放心；天热无需等待，现在就可购买

天热买空调，品质服务是关键
随着天气的逐渐炎热，空

调已经进入销售高峰期。我们

建议消费者在选择的时候，一

定要认准品牌，选择高品质的

产品才能用后无忧。右图是安

徽省池州市某银行大楼，两台

差不多时间装的空调外机，格

力的完好如新，而

另外一家品牌空调

的外机则绣得不成

样子。格力市场部

李经理向本报介绍

说，这非常正常，

格力空调外机尺寸

更大，重量更重，

质量更好，在格力

的生产车间，无论

是一个焊点、还是一颗螺丝，

都精益求精，我们多努力，用

户少操心。格力20多年来只做

空调，把空调做深做透，不仅

空调质量好，6年包修，每年

两次维修也让消费者吃下了定

心丸。

市场星报携手华润置地上演“凯旋门商学院第2季”

周春生合肥论剑“财富管理”

出身农家，没上过高中、没读过大学，直

接从中专一脚“跨”进了北大数学系的大门，

成了研究生。而后在金融才子云集的“五道

口”深造，也就是被人们称之为金融界“黄埔

军校”的中国人民银行研究生部。之后，他

又踏上留学之路，在美国著名的普林斯顿大

学获得博士学位。

这位堪称“数学天才”的求学之路令人

称奇，其工作之旅则更加让人惊叹不已了。

从华尔街上走来，历任美联储的经济学家、

美国加州大学和香港大学的教授，到中国证

监会规划发展委员会委员，再到长江商学院

金融学教授，周春生坦言自己“入道很早”，

对世界经济及中国经济研究由来已久。

传奇人物周春生
“很多年前，万元户还是个特令人羡

慕的财富群体，而现在，如果在北京，100

万也不够买一个像样点儿的房子，这一方

面说明我们的生活富裕了，另一方面也说

明财富管理最最基本的重要性，那就是对

冲通胀。”周春生教授在谈到财富管理之

前，深入分析了当前国内外经济形势，尤

其在国内，从最新公布的各项经济数据来

看，经济增速明显有所放缓，在这种大形

势下，如何进行有效合理的财富管理显得

更为重要。

他认为，财富管理除了首先必须明晰

经济发展的大势之外，在具体方法论上，也

要讲究价值评估、分析，资产组合策略及长

期收益能力。在财富管理中，要具备对信

息充分的分析能力，还应该“理性”和“自

律”，防止处置效应、盲目跟风和过度交易

等非理性行为导致的投资错误。谈到这

里，周教授还打了个形象的比喻：“为什么

很多人成不了巴菲特？不是不聪明，而是

不自律。”（周春生教授更多精彩观点，本报

将于5月16日重点报道）

在周春生教授关于“企业家的财富

管理新思维”主题演讲结束之后，现场的

不少嘉宾还意犹未尽。在中科大管理学

院副教授赵征博士的主持下，省政府金

融办副主任钱力、安徽格力总经理汪晓

兵及华安证券副总裁徐强又和周春生教

授进行了现场的高峰对话。

5个人围坐在沙发上，对话的焦点定

格在“什么样的理财更保值增值”上。汪晓

兵坦言自己之前一直在买房，从买住宅、买

门面，到连层的买，但现在显然这种投资方

式已经不太现实。除了继续壮大自己的公

司，他还未找到更好的理财方式。

周春生教授则透露，自己虽然是金融

学家，但主要的理财方式并非二次市场的

股市，因为散户入市一般来说都是冒险

的。同时也不是楼市，他本人则更多地将

个人财富用于PE（私募股权投资）上。

钱力也从自己的角度表示，非常赞

同周春生教授关于财富管理“理性”和

“自律”的理论，政府也在不断尝试各种

金融创新，力争为老百姓提供更多的投

资理财渠道。

作为资本市场中介服务机构，徐强在

对话中也表达出了自己的观点，随着个人

理财和财富管理需求的不断旺盛，如何更

好地个性化理财，不但是理财者的需求，

也成了对中介服务机构的新要求。

【专家观点】财富管理说到底要“理性”

【对话焦点】什么样的理财更保值增值？


