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每棵苹果树大概有500个苹果，每个苹果里平均有10颗种子，我们可得出结论：一棵苹果树

大约五千颗种子。种子如此可观，为什么苹果树增加不快？原因很简单，并不是所有的种子都会

生根发芽。生活中也是如此，我们要想获得成功、实现理想，就必须经历多次的尝试。——这就

是“种子法则”。

1
大约也就是在30年前，寻呼机是多

么一个新鲜的玩意儿，谁要是有部传呼

机，那是很叫人羡慕的。同样，那时的传

呼台呼叫员也是一个时兴的行业：接到

一个信息后，再通过编码呼叫被叫人的

寻呼声，当听到对自己的呼唤时，呼机就

会嘀滴地响起来，它的主人于是需要找

到一部电话，向呼叫员询问信息……

就是这样一样在当时看上去再高

科技不过的行业，因为手机的诞生，而

逐渐滑向了深渊。直到 2005 年后，呼

叫员这个行业连同寻呼机一起退出了

历史的舞台。

如此这般，有的时候，一个行业的

寿命仅仅20余年，有的时候，一个行业

的轨迹却能绵延上千年。站在现代社

会的殿堂里，即便是那些绵延上千年的

老行当，有的也开始濒临消亡。

46 岁的袁明勇在合肥卫岗附近的

铁匠铺，让人近乎看到了现代社会里那

最后的一点守候。而深巷里满头大汗

的李士兵正背着满板车的蜂窝煤艰难

前行时，在长江东路玉兰苑西门，童宗

平接替母亲的衣钵，已经在这里弹棉花

弹了很多年……

2
有消亡就有新起。

任何事物由盛而衰都有一个过程，

在历史中它可能只是小小的瞬间。21

世纪是追逐“新”的年代，网络的诞生

又将刷新的频率进一步拉大，变化，成

了人们每每来不及表达的一声惊叹。

正在合肥读大二的吴一凡，因为自

己喜欢买衣服，且每每收到别人赞许的

评价，而很 high 地当起了“麻豆”。现

在，在中国最大麻豆平台上，吴一凡已

经成了其中的一员，哪家卖家有需求，

就可以找到她。而一些“杀手”也随着

网络应运而生，他们活跃在各大网站

上，专门帮助顾客抢购商品；他们只需

动动鼠标，月收入就可破万，他们被称

作“秒杀客”……

3
在旧与新、在沉寂与崛起的更迭

中，奏响的是发展的号角。对于很多传

统行当，尽管仍有一些坚持者在坚守最

后一块阵地，但走向没落，是这些传统

手艺普遍的脉络。只是，那些承载着上

千年的老手艺，大多潜藏着浓郁的传统

文化，而那些文化的根，还是需留住。

而对于新兴，人们在眼花缭绕的同

时，便该思考如何用包容的心接纳，呵

护这些新兴的苗儿健康成长，也才能顺

应社会潮流。

不管将要逝去的，还是正在成长

的，这些行业的劳动者一样光荣。

一座徽州牌坊、一排徽式建筑、

一棵安徽迎客松……20秒不到的时

间，普通的沙子在张殿勇的手指缝

间有序撒落，仿佛像被赋予生命般，

构成各种各样人们熟悉的风景、建

筑和人物。

说到为何会想起用沙子作画，张

殿勇回忆起2008年在广州的一次表

演。“当时的我还是名杂技演员，受邀

请去参加一个大型活动，看到里面的

一个‘沙画’节目时，我感到相当震

撼，那种雀跃的心情甚至无法用语言

来描述。”张殿勇说，看完这个节目

后，他就开始琢磨，从制作道具到选

沙再到创作故事，每一个步骤都注入

了大量心血，有时为了创作一个流畅

而又富有变幻的故事通宵熬夜都很

正常。当时的他对于沙画的热爱似

乎已经达到疯狂的程度。

谈起在沙画中困惑，张殿勇这

样说道，弹指挥沙看上虽美，但要创

作出引起观众共鸣的作品却并不容

易，如何将一盘散沙画出形来，而且

有变化，不突兀，让观众留下惊叹，

这都特别考验作为一名沙画师的综

合能力。

对于以沙画师的身份初次登台，

张殿勇觉得很兴奋也很忐忑。已有

30多年的演艺生涯，安徽省杂技团国

家二级演员的他，可以说什么样的大

场面都经历过，但在沙画界里他却是

名“新兵”，他的作品能不能达到观众

的认可和掌声，在他心里都是个大大

的问号。“好在我的第一场沙画表演

还算成功，当一幅幅熟悉的场景被我

绘制出来的时候，观众的掌声让我得

到很大的安慰。”

随着从事沙画行业已经快五年

的时间，张殿勇经常以沙为墨，以指

为笔出现在各种文艺活动、开盘庆

典以及汽车展览等活动上，展示他

的创作。 记者 王玮伟

张殿勇：让流沙开口说故事
“弹棉花啊弹棉花，半斤棉弹成八

两八哟……”这句歌词，出自电影《巧

奔妙逃》的插曲，可能很多人都不陌

生，它唱的就是弹棉花。

弹棉花，最早可追溯到元代，到如

今，在大都市中已不多见。

在长江东路玉兰苑西门，有一家

弹棉花的“老字号”店。店主童宗平是

肥东人，40岁出头的他，干这行已经20

多年了，而掌握这门手艺全是为了接

替其母亲的衣钵。

走进童宗平的店，显得有些冷清，

偌大的门面房内，只有一张案板（铺被

子之用）和一台搅棉花的机器。桌子

上零星的灰渍，似乎在告知，很久没有

开工了。

记者吆喝几声“老板”后，童宗平

才从隔层走下来。他说，目前是弹棉

花的淡季，到8月份，就会有生意，“忙

的时候，一天可以弹15床棉褥”。

店内墙壁上，张贴有具体收费价

目表，细看一下，加工费的平均价格在

每件20元左右。

童宗平说，现在弹棉花，与以往有

些区别。现今他采用的是机器作业，

比全手工制作要省时省力得多。“以前

敲弓、上线、压、磨全靠双手，而且至少

得两个人合力才能完成”，童宗平介

绍，“一天也就不过能弹上一、两条（棉

褥）”。

上世纪末开始，腈纶被、羽绒被的

上市，弹棉花这个老手艺渐渐淡出人

们的视线。另一方面，弹花匠的辛苦、

多灰尘，也让不少人对这个职业望而

却步。但童宗平说，辛苦干了20多年，

也算有感情，他不想让这门手艺失传，

仍会继续弹下去，“至少人们结婚时弹

棉被的传统习惯，不会变。”

记者 丁林

传统行业

国际歌中有句歌词：快把那炉火

烧得通红，趁热打铁才会成功！呼哧

呼哧、叮叮当当……作为一门古老的

手艺，“打铁”行业伴随这样的节奏渐

渐销声匿迹。在这个城市的天地里，

循着东南西北，都已很难找到这样的

声音了。好不容易，在省城青年路卫

岗附近，46岁的袁明勇让人近乎看到

了现代社会里那最后的守候。

“我从14岁开始打铁，已经打了30

多年”，袁明勇说起自己干这行的初

衷，他们老家在巢湖中庙，兄妹共5人，

大哥大姐一直在老家种田，其他三兄

弟都出来打铁讨生活，他是老四掌大

锤，三哥掌小锤，弟弟负责别的。

一个不到20平米的简陋铁匠铺，

锈迹斑斑的墙上，写着“老袁铁匠铺”

几个毛笔字。墙边摆放着很多打好

的、未打好的铁器。老袁告诉记者，以

往在老家打铁时，最多的就是各种各

样的农具、工具，1987年他们开始在卫

岗有了自己的这个小铺子，这么多年

来，眼看着做这门手艺的人越来越少，

他们的活也跟以前不太一样。像现

在，他们打造的较多的就是建筑工地

上用的钻地眼铁钻、帮别人打一些贴

栏杆之类、还有一些日常生活用的菜

刀等。

每天一大早，老袁兄弟几人便会

早早起床，开始了一天的忙碌生活。

抡锤、敲打、灌水，即便是一个最简单

的铁器，也得锻打几十下。老袁记不

清，每天这样抡来抡去究竟要抡多少

次，只淡淡一说：上万次估计是有。打

了30多年铁，袁明勇也受过伤，右手中

指就被打断。

“现在的年轻人谁还愿意打铁

呢？这手艺传了几代，怕要失传了”，

袁明勇说不出什么大道理，但看着那

些打造好的铁器，脸上挂满了微笑。

星级记者 宛月琴

省城临泉东路史城菜市边，有一

个煤球厂，清晨七八点，运煤人从四面

八方聚集于此，煤球厂也到了一天中

最忙的时刻。

今年 40 岁的李士兵是合肥本地

人，他拉煤已有10年时间。

4月23日上午9时，正在修建的临

泉东路，雨后更显嘈杂。在一条深巷

中，李士兵绷直了身体，低着头，拉着

满满一板车的煤球。身子大幅度前

倾，看上去，他随时都可能被压倒在

地。

右拐左晃，李士兵将板车停在了

狭窄的深巷。一支烟的功夫后，拾掇

扁担、簸箕，他要开工了：卸下车筐里

的煤球，搬至居民的院内。

一趟下来，李士兵满头汗珠，脱掉

外套，身上热气腾腾。又一趟后，他接

过煤球钱，给板车掉了个头，准备赶往

下一家。他说，现在比以前方便多了，

有谁家需要送煤，打个电话，他便会立

马送上门，再也不用以前那种大街小

巷吆喝。

李士兵说，一板车装满的话，有16

筐，每筐是38个蜂窝煤，一个煤球重量

大概在1斤3两，加上板车，每一趟，他

要背负1000斤的重量。

10 年的板车送煤，李士兵似乎有

些厌倦。他说，现在用蜂窝煤的人越

来越少，他的客户也多集中在大排档、

土菜馆，“新的小区，都开通了天然气，

既划算又干净”。

利润低是李士兵不愿再拉煤的又

一个原因。零售5毛钱一个的蜂窝煤，

李士兵的利润只有几分钱，“每天来回

三四车几千个（煤），大概能赚个80块

钱”。他说，自己也曾想买辆机动车来

运煤，可觉得成本增加不划算，“还是

拖板车吧”。 记者 丁林

袁明勇：每天抡锤打铁上万次

李士兵：千斤压不倒的运煤工

童宗平：执着的弹棉匠

新兴行业

红豆、绿豆、黄豆、豌豆，听说过“麻

豆”吗？

老家滁州的吴一凡正在合肥某高

校上大学，当“麻豆”已经大半年了，

这种“豆”可不是用来吃的。“麻豆”一

词，源于 MODEL，即模特，与现实中 T

型台明星不同，网络上无需什么专业

培训，但具备模特素质功能的人称之

为“麻豆”，他们的主要工作就是为网

上那些斑斓的商品做模特。

自己一直喜欢网购，而每每网购回

来，身边的朋友同学总是对她的眼光赞

不绝口。久而久之，吴一凡有了信心。

从去年10月开始，她开始创建一家自己

的网店，也成了自家店里的“麻豆”，偶尔

也为别淘宝商家客串一下。

她不是专业模特，但能在网上展示

各种各样的新款，并且想到可能很多人

都会喜欢，吴一凡很high。现在，在中

国最大麻豆平台上，吴一凡已经成了其

中的一员，哪家卖家有需求，就可以找

到她。在她的主页里写道：衣服、箱包、

化妆品、婚纱、休闲装、正装……因为我

拍过很多种风格，基本都能演绎出来。

学会计的吴一凡，显然没有想到自

己有一天会做这件与专业完全不搭调

的事，但对自己的这份兼职热情很高。

“有时候一天下来，要拍几个小时，换N

个造型，肯定很累”，但她还是坚持下来

了。

谈起未来，虽然吴一凡的“麻豆”生

活充实而快乐，但她还并未决定会将此

当成职业，“到目前，算是我大学生活的

宝贵经历”。 星级记者宛月琴

吴一凡：“麻豆”不是用来吃的

网络的发达催生了一批网络“杀

手”。他们活跃在各大网站上，专门帮

助顾客抢购商品；他们只需动动鼠标，

月收入就可破万；他们被称作“秒杀

客”、“代抢客”，极高的抢购成功率，让

他们蹿红网络。

百度百科上给“秒杀”是这样下的

定义：在极短时间（比如一秒钟）内解

决对手，或者称瞬秒（瞬间秒杀）。显

而易见，秒杀用在网络购物上，就是在

短时间内击败其他消费者，自己第一

时间抢购到商品。

在淘宝网上，输入代抢两个字，就

显示出了 100 页共上千个相关的信

息。在淘宝上专做代抢店生意的林亮

透露，秒杀收费并不是固定的，出价高

的可能成功率就高些。他说，自己开

店以来，成功率在80%。

那这些被称作“秒杀客”的人又是

如何操作的呢？林亮说，他目前主要

代抢服饰，“有些网店发布消息称，有

一批新货将到，如果有感兴趣的消费

者，但没有网购时机的话，就可以将店

名及网址链接转过来”。

“一般来说，收费按照商品价格的

5%来收”。在“qiuqiu9991”的店内，记

者留意到，仅4月25日一天，就成功代

拍25件商品，按每件10元收费的话，日

收入就多达几百元。

与高收入相比的是，秒杀团队入

行的门槛很低：一台好电脑，尽量快的

网线以及秒杀软件。“保证较高的成功

率，是秒杀团队必须考虑的”。林亮

说。 记者 丁林

林亮：网上代购的秒杀客

陈九霖 中国航油前总裁、中资企业（新加坡）协会前会长

牛顿说过：“如果说我比别人看得更远些，那是因为我站在了巨人的肩上。”做企业同样可

以借助成功的经验，但千万别指望在你需要时“巨人”们会对你伸出援助之手。大部分人都比

较注重现实和短期利益，鲜有甘当没有眼前利益的伯乐。创业者需要多一些脚踏实地，少一些

幻想！

预存定金有好礼，最高抵用6000元；

刷卡购家电再享银联补贴！

新装国美电器万达店4月29日盛大

开业！预交20元定金购家电满1429元凭

定金单抵300元；预交50元定金购家电满

4429元凭定金单抵800元；预交100元购

家电满9429元凭定金单抵1800元；预交

150元购家电满19429元凭定金单抵3800

元；预交200元定金购家电满29429元凭

定金单抵6000元；刷62开头银联卡消费，

满 1000 再降 100 元（3C 产品满 2000 元再

降100元）！

国美电器万达店强势领航

4 月 29 日，经过近半个月重新装修

后 ，国 美 电 器 万 达 店 将 正 式 开 门 揖

客。作为合肥首家高端家电卖场，国

美电器表示，重装后的国美万达店的

卖场环境布置会更加舒适、购物环境

更加优化，家电精品厅将占据 80%以上

的展区，各大品牌均以流行的设计理

念、专业的展示手法设立概念厅、数码

厅和精品厅，为创造人性化购物环境、

引领体验式的消费理念。4 月 29 日，国

美万达店开业期间狂投千万促销资

源，冲击安徽家电单店销售最高纪录，

同时合肥市内 9 家门店同献贺礼，倾情

回馈省城消费者，并誓言突破全市价

格极限！

开业让利彻底“引爆”庐州

借国美万达店开业之机，安徽国美将

引爆五一家电卖场的“促销大战”。安徽

国美电器总经理孙锐表示，此次万达店开

业备受国美总部重视，华东大区已将促销

资源重点倾斜至安徽国美万达店的开业

营销，安徽国美依然会高举价格利刃挑战

全市价格极限。

开业期间，凡银联卡（卡号 62 开头，

卡面有银联标识）持卡人在国美电器万

达店购买家电，单件满 1000 元（3C 产品

2000 元以上），就可享受 100元的电器消

费补贴，即在最低成交价基础上再为消

费者节省 100 元。同时，针对银联卡用

户，还推出大量专享特惠机型。在此基

础上，更是大手笔的拿出长虹50寸3D电

视、三洋32寸液晶电视等惊爆奖品用于

抽奖活动。不仅如此，在银联安徽分公

司的大力支持下，4 月 28 日在国美万达

店，银联联手国美将举办一场疯狂的专场

团购会！在此前的优惠基础之外，银联方

面再额外拿出巨资，为当天在上述三店用

62开头银联卡消费的前近200名顾客满

1000再降100元。

据安徽国美采销中心负责人介绍，国

美对此次万达店开业进行了全方位的准

备工作。目前，近万台惊爆机、特价机已

调配至大库。整个活动期间，惊爆特价

机、超低特价机、常规特价机等充沛的低

价商品资源将最大范围的满足消费者的

需求。全场商品除大幅直降外，还有抽奖

等各种形式的优惠活动。开业惊爆机和

开业超低价家电将在4月29日全面开仓

放货，需要购置家电的顾客一定不要错过

国美电器万达店！

强强联手，国美电器万达店打造合肥家电最高端卖场
——国美电器万达店4月29日盛大开业

劳动者说：消逝与新兴
寻找那些传统行业和新兴行业劳动者

演绎两类不同行业的个体人生

劳动光荣，每个劳动

者都在从事着不同的行

业。

只是，随着时光的推

移，随着年轮的翻滚，有

的朝阳，有的夕暮。而在

旧与新、在传统与现代、

在走向沉寂与悄悄崛起

的更迭和追问中，奏响的

是发展的号角……在这

个五一劳动节来临之际，

寻找那些渐行渐远的传

统行业和新兴行业动者，

演绎两类不同行业的个

体人生。
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