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中国汽车征战达喀尔拉力赛，不

负众望勇夺第七名，将中国车队

带进前十名，刷新了中国车队在

达喀尔赛场上的最好成绩。

本届达喀尔拉力赛共有 14

个赛段，期间车手与赛车要翻越

平均海拨 3660 米的安第斯山

脉，穿越近 50 度高温的沙漠戈

壁，被誉为 2009 年达喀尔移师

南美后最难的一届比赛。本次

汽车组的完赛率只有45%，也创

下了达喀尔赛场移师南美后的

最低记录。

哈弗三度出征达喀尔，得到

了更多消费者的认可与赞扬。

在2011年，哈弗SUV在年底累计

销量率先突破60万辆大关，并再

度蝉联中国SUV销量冠军，由此

创造了销量“九连冠”的传奇。

同年，哈弗SUV累积出口近3.5万

辆，居三甲之列，相信伴随着本

届达喀尔比赛佳绩齐飞的，也将

是哈弗SUV新一轮的销量攀升。

达喀尔勇夺第七
哈弗刷新中国车队最好成绩
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汽车·市场 D7办最有价值的都市报

3 月 24 日~25 日，2012 雪佛

兰“趣驾营”迈锐宝试驾体验活

动在安徽国际会展中心B馆南广

场正式启动。雪佛兰全球中高

级旗舰迈锐宝登陆合肥，广大车

迷朋友也有了近距离体验迈锐

宝超乎想象的驾驭快感以及与

众不同的舒适驾享的机会。

雪佛兰迈锐宝诞生于通用

汽车全球最先进的中高级车平

台，富有驾驭乐趣的精准欧系操

控、宁静平顺的美式舒适，生动

定义了“驾享合一 神形兼备”的

中高级车价值本源。活动现场，

人头攒动，众多消费者迫不及待

地一试身手。本次雪佛兰“趣驾

营”为迈锐宝量身定制8处针对

性强且具有趣味性的试驾科

目。众多消费者在绕桩、隧道、V

字弯、S弯、直道等环节中连呼过

瘾，纷纷表示喜爱迈锐宝独特的

个性魅力。

试驾现场，一些独特的体验

环节，如“星光大道”绕桩、“胜

利”V字弯以及“圣塔莫妮卡湾”S

弯等体验项目让消费者对迈锐

宝精准灵活的操控性能以及电

动助力转向系统EPS和牵引力控

制系统ESC所带来的驾驭灵动性

与可靠性有了直接的感受。

不少前来参加的消费者都

表示这个试驾活动能通过类似

体验项目体验到日常开车出行

所无法感受到的极限路况下车

辆的性能，也对雪佛兰品牌带来

的驾驶乐趣有更加深入地认知。

长城汽车全新家轿——长

城腾翼C50 1.5T涡轮增压车型以

7.8 万~9.18 万的价格震撼上市。

同时，“预订长城腾翼C50 即赠

送 3M 全车贴膜”活动也在全国

范围内火热启动。

据了解，为最大限度回馈广

大消费者，即日起客户前往长城

汽车4S店交纳1000元现金预订

长城腾翼C50，即可获赠3M原厂

正品全车贴膜。3M贴膜数量有

限，先订先得，赠完为止，详情请

咨询当地长城汽车4S店。

长城腾翼C50定位“全尺寸

T家轿”，以独有的涡轮增压技术

和超越同级车型的配置成为自

主品牌的标杆车型，在成都车展

一亮相便吸引了众多消费者的

目光，此次开展预订赠送贴膜活

动不仅拓展更广的市场空间，同

时也给消费者带来更多的实惠。

长城腾翼C50造型大气、时

尚，有着成熟家轿的气质。运用

简约直线美学设计，营造出动

感、新锐的视觉感受。长城腾翼

C50有着其他自主车型难以企及

的高度，自动恒温空调、GPS+

DVD、定速巡航、双安全气囊、

ABS+EBD、智能胎压检监测、整车

防盗报警系统带来全方位的驾

乘呵护。长城腾翼C50的超越上

市，让自主品牌在发动机核心领

域拿下重要的话语权，不仅打破

了外资的完全垄断，进一步丰富

了长城腾翼轿车的产品线，也提

升长城汽车的竞争力。 航华

订车送3M贴膜长城腾翼C50预订中

雪佛兰“趣驾营”合肥正式启动

星报讯（冯磊 王晓倩 记者

沈娟娟） 3月 21日，利星行机械

合肥省际服务中心开业仪式在合

肥经开区举行，作为其代理的全

球工程机械制造巨头——卡特彼

勒的工程机械及发动机产品，首

次在安徽设立专业的服务中心。

据介绍，利星行机械集团是

世界著名机械制造商卡特彼勒

在华东地区的独家代理，并在

2011年再次荣获卡特彼勒全球挖

掘机械销售冠军。而利星行机

械合肥省际服务中心是利星行

机械集团在服务区内继南京、杭

州、济南后，正式投入使用的第

四个省际服务中心。

该省际服务中心是本着“一

切为客户”的理念建立的，为安

徽省客户提供工程机械“新旧大

小租”的“一站式”解决方案，包

括提供租赁、销售等中和服务。

利星行未来几年将会继续

在合肥扩展设备、扩大产能，回

报安徽及周边地区客户。

星报讯（吴剑鹏） 阳春三

月，鸟语花香。3月25日，2012年

江淮——徐工战略合作启动仪式

暨产品推介春季订货会在合肥

明珠国际大酒店举行。

徐州徐工随车起重机有限公

司副总经理杨成团表示，徐工此

次与江淮汽车合作，主要是打造

两“双”模式，即“双品牌”、“双渠

道”的强力推进。安徽江淮汽车

股份有限公司商用车专用车营

销公司副总经理陈哲冰介绍，江

淮汽车选择合作伙伴就是要找

龙头企业，去年合作的企业就有

150 多个。此次与徐工合作，主

要是实现产品专业化，在服务、

销售网络等多方面进行优势互

补。在活动现场，除了三方领导

签约及启动仪式、江淮——徐工

高配卡车产品推介外，还与供销

商签订了订货合同，合肥乾顺汽

车贸易服务有限公司一下子就

订了 10 台，成了当天最大的订

户。

江淮徐工联手打造“高配卡车”

卡特彼勒“布局”合肥


