
工业，依旧是“十二五”期间我省经

济发展的主阵地。根据该规划，未来五

年，我省将继续实施工业强省战略，工业

增加值将“翻筋斗”，力争达到 1.2 万亿

元。规模上去了，质量和效益也会明显

改善。

优化产业结构、做大做强龙头企业，

也是“十二五”工业发展的关键词。根据

规划，未来5年，我省将力争形成2个销

售收入超5000亿元的支柱产业，10个销

售收入超1000亿元的重要产业。在此基

础上，龙头企业的作用将进一步增强，力

争将马钢集团、铜陵有色、奇瑞汽车、江

淮汽车、淮南矿业等企业培育成超千亿

元企业，培育25家以上超百亿元企业。

工业增加值将“翻筋斗”

星级记者 宛月琴

昨日，省经信委召

开新闻发布会，《安徽

省“十二五”工业发展

规 划》（以 下 简 称“ 规

划”）正式公布。值得

注意的是，我省将积极

推动安徽钢铁集团的

组建。

规划更明确指出将积极推动安徽钢

铁集团的组建。对此，参与规划的省经

信委一位负责人透露，组建后的安徽钢

铁集团将以马钢集团为主体，整合全省

的钢铁企业资源，建成一座钢铁企业“航

母”。但具体如何组建“还属于操作层面

的问题”。

记者注意到，除了此前合钢之外，今

年 4 月，马钢集团也已与民营安徽长江

钢铁股份有限公司签订联合重组协议，

马钢将出资超过12亿元购买长江钢铁非

公开发行股份，控股长江钢铁。

或将“建造”安徽钢铁集团

我省或将组建“钢铁航母”
到2015年末，将打造多家“皖字号”大企业集团

星级记者 宛月琴

股市低迷，股价怎么也“爬不上去”，一些

拟再融资的上市公司同样备感痛苦。据统计，

截至目前，在已公布增发方案的 230 只个股

中，已经有89只个股股价低于增发价，而跌破

增发价的状态意味着他们未来再融资的道路

将充满坎坷。

而在我省，包括合肥三洋、精工钢构、江淮

汽车等在内多家上市皖企股价已跌破增发

价。其中，截止到昨日收盘，合肥三洋较增发

价下跌已超过16%。这也就意味着，如果在增

发方案获批后的 6 个月期限内，股价还上不

去，再融资计划或将“告吹”。

按照规定，增发方案通过后有6个月的有

效期，如果期限一过，精心准备的再融资计划

就可能会“化为乌有”。因此，对于合肥三洋和

精工钢构来说，时间就如同一道“紧箍咒”，让

它们在再融资的道路上“头疼”。

此外，今年3月18日，江淮汽车也发布增

发方案，拟公开增发方式发行不超过1.5亿股，

募资不超过28亿元的融资方案，若以此融资

方案计算，增发股价每股要达到18元。而截

止到昨日收盘，江淮汽车报收7.85元，差距甚

远。

湘财证券合肥营业部一位分析人士认为，

今年股市普遍不太好，股指上不去，拟再融资

的上市公司也“没有好办法”。但一般情况下，

上市公司可以采取的方法有几种，一是下调增

发价，在弱势行情中，这已经成为保增发的常

见办法。但增发方案通过证监会审批的公司，

不能再下调发行底价。还有一种最直接、最有

效的方法即频出利好，刺激股价飙升。

多家企业跌破增发价

上市皖企
增发再融资或“告急”

两获增发皖企“日子不好过”

数据统计显示，截至9月 15日，A股已有

230家上市公司“抛出”增发方案，其中已有89

家上市公司的股价跌破增发底价。其中，较增

发底价深度折价超过20%的有21家，有36家

公司的股价在较增发价溢价不足5%的危险区

域“徘徊”。

而在这89家上市公司名单中，也有一些

安徽企业的身影。其中合肥三洋昨日报收

10.30元，已较增发价下跌了16.1%。

记者注意到，今年3月 16日，合肥三洋对

外披露增发预案称，公司拟以不低于12.28元/

股的价格定向增发不超过 1 亿股，募集资金

不超过 11.06亿元。这一增发预案在2011年 4

月中下旬陆续获得安徽省国资委原则同意、

股东大会审议通过，并在8月26日获得证监

会发行委员会无条件通过。但是目前二级市

场价格较增发价格存在超过16%的折价。

此外，增发方案已经过会的精工钢构“日

子也不好过”。截至昨日收盘，每股报收10.89

元，比增发价11.7元下跌了7.1%。

上市皖企再融资道路“头疼”
银行抢客户“肉搏战”
又到月末和季末，对于不少银行的

客户经理来说，感觉到的则是一天比一

天大的压力。

“每个月都不敢懈怠，眼看只剩下十

天不到，几百万的任务却还有不少缺

口。”夏女士透露，为了拉存款，不仅自己

急得睡不着觉，周围的亲戚朋友也都“全

家上阵”，虽然数额并不大，但好歹是一

种支持。

像夏女士这样感觉“鸭梨山大”的并

不只是她一个。一家银行的客户经理告

诉记者，银行资金紧张，几乎每家银行的

客户经理都有存款增量指标，有的是月

均考核，有的则是日均考核，“干这行的

都有或多或少的生存压力。”

记者了解到，即使在平时，各家银行

都在“抢”客户。“我亲眼看到别的银行的

工作人员陪着客户来取钱，接着存到他

们自己的银行，一路贴身服务。”一家银

行的柜台工作人员小薛看到了银行争抢

客户的“肉搏战”。

个人贷款过起了“紧日子”
一边是拉存款的客户经理心里发

慌，一边则是贷款等到心力交瘁。

“都半年了，我的房贷还没有批下

来，真不知道该怎么办。”省城一位市民

昨日向记者爆料，虽然已经办好了相关

手续，但却一直没等来房贷获批的消息。

记者了解到，9月5日起，银行向央

行上缴保证金存款，使得银行资金格外

紧张，特别是中小银行流动性将更为趋

紧。

一家股份制银行个贷部相关负责人

表示，信贷额度紧张不止是最近的事，

“今年央行上调存款准备金率，加上这次

上缴保证金，银行的那点贷款额度早就

供不应求了。”

用一位业内人士的话说，银根紧缩

后，个人贷款的难度和成本都要继续上

升，想要贷款的人得过一段时间紧巴巴

的日子。

短期理财产品“烽烟四起”
9天理财，10万起步，收益率4.5%。

因额度少只能在柜面购买，希望有短期

需求的客户欲购从速……省城一家银行

的理财经理刘女士最近忙着给客户发温

馨提示，而这也是她的日常工作之一。

“不光是月末，平时银行的吸储大战

也愈演愈烈，连我自己的手机，还经常会

收到其他银行的理财产品信息。”她告诉

记者，负利率时代，不少投资者都将存款

转向收益更加稳定可靠的银行理财产品

中，以获得更高的收益。

记者了解到，昨天，某银行最新发布

了“沃德添利12天”型短期理财产品，预

期收益率4.65%。

业内人士分析，短期理财产品时间

短，资金灵活，快进快出，如果银行调整

利率，可以根据最新收益率水涨船高，

“但是，客户要综合比较，选出适合自己

的理财期限，并及时关注银行公布的信

息，选择下一阶段对接的理财产品。”

贷款额度“供不应求”，拉存款“鸭梨山大”

银行客户经理季末心慌慌

未来5年，不仅要国资大步跨越，非

公有制经济也力争“更上一层楼”，非公

企业有望迎来更好的发展良机。

根据规划，我省将力争新增非公有

制企业15万户以上，到2015年末，非公家

族将增至40万户，非公经济增加值达到

1.6万亿元，占全省GDP的65%以上，吸纳

城镇就业占全省75%以上。此外，我省

还会整合提升100个产业集群镇，力争主

营业务收入达4800亿元。

就区域而言，未来我省产业如何布局？

规划中明确指出，坚持错位、协调发展和避

免雷同的原则，重点围绕皖江城市带、皖北

地区和合肥经济圈产业发展，兼顾皖南皖西

地区产业发展。形成特色，互相补充。

“非公家族”更上一层楼

“又到月底，间歇性的心慌慌又来了。”在省城某股份制银行工作的夏女士（化名）最近被存款业务闹得睡不着觉，只因为这个

月她拉来的存款还没有达到“标准”。

找亲戚、托朋友……夏女士只好“杀熟”，并忙不迭地向记者推荐，“如果你有存款，也可以在我们行开户，小额的也行，积少成

多嘛！”

记者 沈娟娟

方倩 制图
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