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8月11日至13日，耀华地产携手合肥媒体

赴大连参观百年城商业项目。通过本次活动，

百年城这一品牌形象在合肥媒体中得到了充

分展示。进一步的强化了百年城的品牌效应。

到达大连后，考察人员先后参观了百年城

公司成功开发和运营的商业地产项目，百年城

向合肥媒体人展现了其强大的经济实力。

据了解，大连百年城具有专业的商业运营能

力，这使得其与众多商业知名品牌形成战略联盟。

大连百年城励志以精良的品牌效应和

优异的经营理念进驻（合肥耀华）东方广场

项目，打造年轻、时尚、前卫崭新的商业时

代。另据了解，合肥东方广场位于徽州大道

原合肥高压开关总厂，东临宁国路、南靠屯

溪路，其囊括了香港商业步行街，不仅交通

便利，且具有浓厚的商业氛围。

探访百年城合肥媒体远赴大连

十年风雨，我们一路共济；十年辉煌，我

们共同见证！安徽安天机电工程有限责任公

司自成立以来，在广大消费者的支持和关心

之下一路蓬勃发展，值此十年店庆之际，为

回馈广大消费者对安天的厚爱与支持，安天

机电进口起亚汽车自8月13日～31日，特联

合网上车市、合肥论坛、易车网、爱卡汽车网

推出安天十周年——网络清凉购车节大型促

销活动，只要您登录以上四家网站进行网络

报名，即可参与本次网络购车活动 。活动具

体内容如下：

活动一：1、凡来店赏车的用户可获冰镇

饮料无限量畅饮；

2、凡来店试乘试驾或留有效信息的用

户可获赠2000元新车抵用券和1000元工时

抵用券各一张；

活动二：1、订车用户送价值5000元的清

凉礼包一份；

2、订车用户还可获赠5次常规保养；

3、订车用户再送保价20万第三者责任

险一份（如商业保险不在我公司办理，不享

受此政策）

活动三：凡8月份通过以上网络媒体购

车的网友在活动结束后还可参加惊喜“油

礼”抽奖活动，奖项如下：

一等奖：1名 奖2000元油卡一张

二等奖：3名 奖1000元油卡一张

三等奖：5名 奖500元油卡一张

温馨提示：1、活动期间凡凭军官证（士兵

证）及高考录取通知书另送500元油卡。

2、参与本次活动的客户请登录相关网

站报名参与，未在网站登录报名的客户不享

受本次活动相关政策。

安天机电

安天十年周年：网络清凉购车节

长单不敢接，短单吃不饱

我省茶叶出口增长利润被压缩

系列之四

记者 王玮伟

受欧美债务危机以及美国信用降级影响，近期

全球金融市场发生着剧烈波动，人民币也加速了升

值步伐，半年之内上演“三级跳”，正式迈入“6.3时

代”。以上的各种因素，也让安徽茶叶进出口发生

着变化，记者昨日采访时了解到，我省茶叶去年总

产量8.4万吨，总产值约36亿元。今年以来，由于我

省茶叶原材料以及用工成本的上涨，茶叶出口额同

比增长10%，全年茶叶总产值将有望达到40亿元。

茶商：长单不敢接，短单吃不饱
“受债务危机以及人民币升值因素影响，

茶叶出口肯定是受到了影响。”安徽茶叶进出

口有限公司总经理顾公新表示，他公司里一

些品牌的茶叶长期供应给南非、东南亚、中亚

等地区，但最近由于经济形势的变化，面临着

“长单不敢接，短单吃不饱”的局面。

顾公新给记者举例说，去年与乌兹别克

采购商签订的订单，到现在也没有执行。原

因就是当时签订的价格，按照现在的成本已

经无法供应，至少还要补价30%才能保本，

但对方现在只同意补价10%，所以合同一直

搁浅。而短单毕竟数量有限，很难吃饱。

销量：出口额增长，利润被压缩
据安徽省茶叶行业协会和安徽茶叶进出

口有限公司提供的数据显示，我省茶园总共

205万亩，去年安徽茶叶总产量8.4万吨，总产

值约36亿元。去年我省茶叶出口量大约3万

吨，若加上对周边供应可达到4万吨左右，茶

叶的出口额大约为5800万美元。“今年上半

年的安徽茶叶出口额将比去年增长10%。”

产量世界第一，出口数量世界第二的中

国茶叶在国际市场一直比较受认可。“但近段

时间由于受当前经济形势的影响，茶叶出口

的利润被压缩了。”顾公新表示，出口额的确

上涨，但成本压力压缩了茶叶出口的利润。

策略：茶商迫切需要转型升级
汇率、利率、通胀率、成本等因素助推茶

商要采取升级换代的策略。“以前请一个采

茶工60元一天，现在至少要80元，无形中提

高了最后的成品价格。”顾公新坦言道，当前

企业将在营销推广等方面进行转变。

安徽省进出口商会秘书长马锦运表示，

对于企业来说，暂时的影响必然会有，但只

要能坚持提高品质和打造品牌的策略，就有

规避风险的希望。“因为汇率调整对一些知

名品牌的影响还是比较小的，他们的品牌具

有含金量，所以即便是稍稍提价，购买方也

会买账。另一方面企业可以通过升级换代

来应对当前的债务危机与人民币汇率波动

的不利因素。”

省城车市现“跳水清库”
12万元马自达3一口气“狂降”2万
车商“甩卖”背后折射库存压力
实习生 刘维静 记者 宛月琴

“超低首付”、“车贷零利息”、“你买车只需加油，终身保养我来相赠”、“部分

车型优惠幅度达2万元”……这个夏天，省城车市上的促销噱头，玩得比空调还

要热闹，一浪高过一浪。而在这一片热闹的背后，有业内人士就认为车商纷纷

出现“跳水”甩卖的背后，或折射出库存积压的压力，似乎隐隐预示着今年车市

的不容乐观。

“去年，由于现车紧俏，提车难，当时

客户看中颜色、配置，差不多就马上订

了。”东风本田的一位销售人员回忆去年

的销售情况时，对车市异乎寻常的火爆记

忆犹新。而昨日，记者走访了多家4S店，

咨询了东风标致、长安马自达等多个品牌

的多个车型，当问及提车周期时，大多可

在一周之内，甚至第二天就可以提到车。

不仅如此，不少车型还出现了大幅度

的优惠。包河区纬二路一家汽车销售店

就规定，从即日起至8月31日，客户购买

马自达3就会获赠终身保养，而购买长安

马自达全系车型则享受9000～16500元不

等的现金让利。销售人员更透露，一款1.6L

马自达3手动挡时尚型车更是狂降2万元，

而这款车型的正常指导价为12.28万。

12万元马自达“狂降”2万

“油价飙升、物价猛涨、鼓励措施退

出”等一系列利空因素，导致了从4月份

起车市消费陡然转冷。一位汽车经销负

责人告诉记者，“库存居高不下，是造成经

销商“甩货”的主要原因。

安徽致远企业董事长吴志宏分析，大

幅度降价原因虽然不能一概而论，但是，如

果这款车型销量长期低迷，那么价格“跳水”

的背后就折射出库存的巨大压力，为了回

收资金，不排除车商“清库”的可能。

“可以肯定的是，车市好的时候，一般

不会有这种大降价的情况”，吴志宏认为，

相比前两年，今年车市不够景气已几乎成

定论，库存的积压，让一些产品竞争力差

的车型“绷不住了”，降价促销或许是其最

后一根救命稻草。

“跳水”背后或凸显库存压力


