
“月底了，拉啊拉啊拉存款”，这是许女士QQ上的最新签名。在省城某股份制商业

银行谋职的许女士，坦言最近压力“山大”。

“离6月底没几天了，我这儿还有不少缺口呢。”许女士透露，他们部门月底前人均存款超

过百万，为此她动用一切关系，发动一切可以发动的力量，“完不成任务，不仅这个月奖金要扣

掉，还要拖部门后腿。” 记者 宛月琴

客户经理为拉存款“压力山大”

对普通老百姓来说，6月底或许就跟平常一样，

没什么特别。但对很多银行的客户经理来说，6月剩

下来的几天，尤其是6月 30日，那可是事关重大的

“半年度中考”。

“眼看着时间一天天过去，存款的缺口还是很

大，急死了。”某股份制商业银行肥西支行一位负责

人透露，6月一开始，他就几乎一门心思“拉存款”，原

先还想着主攻“对公”业务，现在只要有存款，都是

“重点保护对象”。

“现在各家银行都在‘抢’客户，稍微不留神人家

就可能去别的银行，所以天天要绷紧神经。”他向记

者坦言。

采访中，记者了解到，在银行资金面紧张的情况

下，几乎每家银行都向客户经理下达了存款增量指

标，有的是日均考核，有的是月均或季度考核。“每名

客户经理每月大概都有 100万元左右的存款任务。

完不成的话，客户经理将面临扣奖金的处罚。”省城

某银行一位业内人士透露。

“一名部门老总前不久向我抱怨要改名叫‘压力

山大’，说目前存款总量有限，蛋糕已经被分得差不

多了，揽储压力比山大。”不久前，光大银行董事长唐

双宁就公开表示目前资金压力之大。

管理语录
个人的能力是缺乏可持续性的。如果是

所有的想法都来自CEO，CEO告诉每一个人

如何做每一件事的话，这样的公司是不可能长

久成功的。

——[美]杰克·韦尔奇
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“目前相当一部分投资者把资金转向收益更加

稳定可靠的银行理财产品中，暂避风险，理财产品市

场需求增大。”招商银行长江中路支行的王经理指

出，“近期发行的理财产品，投资期30天的产品中，年

化利率达到4%的比比皆是，最高的达到6%，收益已

经很可观。”

记者注意到，近期省城不少银行都推出短期理

财产品。交通银行昨日就新发布“智慧添利7天

型”短期理财产品；工行也在近期研发推出了一

款“灵通快线”个人超短期7天增利人民币理

财产品，只要客户持有该产品7天以上，即可随时赎

回，资金下一工作日到账。

业内人士称，对银行而言，发行理财产品基本没

有什么业务风险，既便捷揽储，不用消耗资本金，又

能够创造中间业务收入，扩大市场份额、增加利润收

入。到了月末、季末这样关键的时间节点，各家银行

都会铆足劲扩大发行规模。

不过，理财师提醒，月末的理财产品收益高，

但是客户也要综合考虑理财期限的长短，以及

产品到期是否能找到对接的理财产品。

短期高收益理财产品“受欢迎”

6月底是银行存贷比半年“决战期”
客户经理忙于“临时抱佛脚”

月末冲量银行欢迎“提前还贷”

“兴业银行合肥分行推出房贷客户贷后服务绿

色通道，即日起至6月30日至我行营业网点办理贷

后变更及提前还款等业务，可当日予以办理。”昨日，

在兴业银行办理了房贷业务的省城市民范女士手机

上收到了这样的短信提示。

“看来，银行是在想尽办法回款啊”，对银行业颇

为了解的范女士这样分析。除了这种“欢迎提前还

贷”的方式，记者走访合肥各大银行也发现，不少银

行都纷纷使出浑身解数“冲量”，用以顺利度过这“年

中大考”。

有银行客户经理直接“扫街”，将工作地点搬到

了马路边。也有客户经理发起了“群众运动”，在QQ

上、微博上广发“存款帖”，发动一切可以发动的力

量。一位银行业内人士还向记者透露，在压力面前，

甚至有客户经理铤而走险，做起了“贴息存款”：自己

掏腰包，用贴息的方式吸引月末资金，而这是国家明

令禁止的。

月底了，拉啊拉存款
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