
据了解，如果消费者没有开

通网上银行，或者支付宝余额也

不够，还可以把付款交给别人去

“代付”，让能大额支付的朋友来

“请客”，回头再把钱还给朋友。

据悉，操作的流程是，网购的用

户先找到一个能帮你付钱的朋

友，然后在支付宝付款页面上选

择“代付”，填写对方的账号或者

把付款链接发给他。最方便的

情况下，对方只需回复一条短信

就可以付钱了。

网购达人大呼不够花

“五一”网购 轻松应对“限购令”

网购达人李霏霏最近很烦恼，手中

的招商银行的“一卡通”大众版网上支

付交易单日累计限额从5000元下调到

了 500 元，“买点进口化妆品都要七八

百，最近我又看中一款佳能的单反相

机，3000多元，现在根本无法支付。想

从银行汇款过去，又怕遇到骗子。”

近日，部分银行降低了普通版和大

众版网银的网上支付额度上限，很多网

购达人直呼不够花，本期特别推出六种

方法，教你如何面对使用网银进行大额

支付时出现的麻烦。记者王玮伟/文

使用支付宝快捷支付，用户在进行网上

支付时无需网银，只要根据提示输入卡号等

必要信息就可完成网上支付，同时额度以信

用卡本身的额度为准，不受网银额度下调的

影响。在方便用户的同时，手机号码与信

用卡卡号匹配、信用卡校验码验证、手机动

态口令确认等安全措施会保障用户的安

全。用户无需为安全问题担心。

据悉，支付宝最新推出的快捷支付服

务已与中国银行、农业银行、建设银行、工

商银行、平安银行、北京银行等10家银行

的信用卡建立了合作。

另外，通过支付宝快捷支付服务，用

户只需一张支持该业务的信用卡就能进

行网上付款，信用卡网上支付的成功率

从原先的60%左右提升到95%，这是国

内银行卡网上支付成功率首度达到线下

刷卡的水平。此外，由于不需要跳转网

银，通过手机进行支付宝付款也更加方

便。

虽然有部分银行近一段时间下调了

网银的网上支付限额，但都只下调了其

中的普通版和大众版网银网上支付上

限，专业版网银的大额支付限额不受影

响。因此网购达人们只要开通专业版网

银即可方便地进行大额支付。只要持身

份证和银行卡，就可以到当地的银行营

业厅办理专业版网银。不过，“网购族”

们在购买U盾时需要花点钱，一般花费

在百元以下。

据了解，目前支持支付宝信用卡大额

支付业务的银行包括交行、广发、中行、光

大、兴业和招行等多家银行。这样信用卡

网上支付不再受500元的额度限制。同

时，不同银行对于信用卡支付限额的规定

差别较大，因此消费者可以选择信用卡支

付限额相对较高的银行。例如中信银行

和交通银行的信用卡支付限额就比较高，

交通银行信用卡限额5000元或者个人限

额以内，特殊情况下，部分店铺单笔支付

600元/单，日累积最高限额为1万元。中

信银行信用卡，每笔每日最高限额3000

元，根据信用卡当日消费次数及可用信用

额度确定。使用这些银行的信用卡也可

以在一定程度上避免受到网上支付限额

下调的影响。

在需要进行大额支付时，支

付宝也是一个非常有用的“利

器”。支付宝没有支付限额，在

网购前用户可以先重复几次充

值到支付宝，然后进行支付。给

支付宝充值可以通过网银、拉卡

拉等多个渠道。

抗通胀，太平人寿
“金悦人生”三招
打出“组合拳”

近日，太平人寿安徽分公司举

办新产品金悦人生步步高理财计

划上市发布会，百余位嘉宾受邀参

加活动。

据悉，“金悦人生”是一款分红

型的两全保险，它在实现传统两全

保险保障功能的同时，充分考虑到

投保人对于阻击通胀的市场需求，

打出了一套由领取比例不断提升、

增额保额分红和提高累积升息率

等三个招式共同构成的“组合拳”。

（郑引菲）

4月 15-17日，华夏人寿安徽分公司

银保与工行安徽省分行在合肥滨湖新区

世纪金源大酒店隆重举办了为期三天的

“代理个人保险业务研讨培训班”。这是

安徽华夏与省工行自2008年合作以来举

办的首次华夏专场培训，双方都高度重

视，工行省分行个金部郭伟总、个金部领

导、皖分常辉总等全程参与，工行各地市

行个金部人员、银保部陈力经理以及各机

构分管总参加培训及研讨。

培训中，银保部郑诗成经理传授了行销

管理课程，并对华夏人寿安徽分公司一季度

与工行的推动方案做了公布，同时对二季度

方案进行了宣导。常辉总在致词中强调此

次的研讨培训是一次深化合作的会议，双方

将通过交流与沟通，共同探讨成功心得。

省工行个金部郭伟总表示，希望在

后期的合作中，双方能继续保持良好发展

关系，争取更高的业务占比。同时，郭总

对工行和华夏的合作提出如下要求，加强

合作，强化交流；扎实推进下一步合作；加

大培训，提升网均产能。

此次研讨培训，进一步强化了彼此

的合作关系，加深了合作友谊，取得了圆

满的成功。相信通过本次培训，安徽银保

与工行的合作一定会更进一步，迈上更高

的业务发展平台！

2011年，在平安总公司承诺服务升

级之际，为更好跟进平安大发展和客户

感受的需求，日前，公司一客服队伍建设

新举措——“出单达人”荣誉体系出炉。

据悉，“出单达人”系平安产险安徽

分公司针对客户服务文档作业人员提升

各项基本功量身定制的激励举措。内容

及操作方式由分公司客服管理部门统一

对全省出单岗位制定若干核心指标、监

测指标，每月按指标对全省数百名出单

人员逐一计分并进行统一大排名，得分

前20名者当选月度“出单达人”。月度

“达人”将受到平安特色的精神和实物奖

励，半年累计分值前20名“达人”还将得

到旅游等更高级别奖励。首批“出单达

人”斩获者为芜湖中支刘阳、淮北中支王

昆等。其中，阜阳中心支公司以45.45%

的人员中奖率引人注目。

此举不仅促进了公司内部比、学、赶、

超的积极氛围，平安产险的客户也将因此

受益更加优质、快捷的服务。（洪毕满）

强强联手促发展 合作共赢创辉煌
——安徽华夏银保与工行安徽省分行举办代理个人保险业务研讨培训班

安徽平安产险推出“出单达人”月度评选活动

安徽分公司副总经理

万里龙为发布会致辞
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乐活“五·一”系列特刊

■第一招：支付宝快捷支付

■第二招：网银“普通”升“专业”

■第三招：选择高额度信用卡

■第四招：给支付宝充值
使用支付宝余额付款

■第五招：
余额选择找人代付

近日，由中国银行、中国印钞造币总

公司联袂发行，中钞国鼎公司限量经销的

“中国银行外汇兑换券微缩金、银条”，在

中国银行全国指定网点同步上市。发行

数目金条 10 克的 9000 套，20 克的 3000

套，银条 5 克的 20000 套，10 克的 20000

套，30克的10000套。同时，这款意义非

凡的贵金属产品，唤醒了一代人对于改革

开放时期一段特殊历史的集体记忆。

据了解，此次面世的“中国银行外汇

兑换券微缩金、银条”，分金条套装和银条

套装，每套9根，按原版外汇券等比例微

缩制成，全面呈现了1979年及1988年两

版的外汇券风采，重现了新中国特殊年代

的珍贵瞬间，是改革开放以来中国经济发

展缩影的重要见证。

同时，该套产品由当年外汇券的法

定发行机构中国银行与中国印钞造币总

公司两大权威机构联合发行，在研发、生

产过程中，将先进的印钞造币技术应用在

产品上，淋漓尽致地展现了原有外汇券的

独特艺术魅力，具有极高的文化研究价

值。业内人士分析指出，热门题材、权威

机构发售的信誉保障，搭载贵金属材质与

生俱来的保值、投资属性，在金银一片“涨

声”的收藏投资市场，“中国银行外汇兑换

券微缩金、银条”珍藏前景被广泛看好。

中国银行外汇券微缩金银条上市


