
针对另一类以收益为目的的购房

者，应该怎样选择理财产品呢？就此疑

问，记者咨询了招商银行合肥支行客户

经理凌翔。

据凌经理介绍，这类投资者一般对

收益的期望值较高，抗风险能力相对于

第一类投资者要强，更适宜投资1年期以

上的长期类理财产品。“如基金、年金以

及分红型保险产品，都可考虑。”另外，凌

经理建议，由于个人的风险偏好、投资经

历、资产状况不同，建议投资者咨询专业

理财师，并及时了解自己的资产账户及

相关信息，制订出可行的理财方案，以达

到增值保值的目标。

见习记者 何爽

需求弹性大者可选择空间广

按实际需求选择配置

一般而言，买房“闲钱”数额都较大，

对安全性要求偏高。理财师建议消费者，

在选择投资方式前，“应先对个人需求类

型做好分析。”

光大银行合肥分行财富中心谈经理告

诉记者，“虽然同样是买房‘闲钱’，但在理

财投资上还是要因人而异”。据谈经理介

绍，有买房“闲钱”的消费者可分为两类，一

类是有单纯性的住房需要，另一类则是出

于投资目的。“二者在风险偏好、收益要求

等方面有着很大差异，在选择理财产品时

要有的放矢。”

限购了，买房“闲钱”如何打理？
近期，部分省城市民遇到了烦心事：楼市限购了，原本打算买房子的这笔钱咋办？记者了解到，在限购令面前，很多消费者准

备投资买房的钱突然“闲”了下来。如何打理这笔钱，获得最大程度的保值增值，成为了很多人关心的问题。

“对于住房需要的消费者，往往抗风

险性偏低，而对资产的流动性、安全性要

求高。”谈经理告诉记者，类似这一类的刚

性需求者，通常需求目标弹性较小，在选

择理财产品时，“应以观望为主，优先将保

本放在首位，保证资金随时可供周转。”

理财师建议此类投资者要尽量避开

货币、股票等高风险产品，选择流动性强、

安全性高的短期产品为宜。以货币基金

为例，目前的回报率也已接近半年至1年

期银行定期，收益较稳定。1000元起就可

购买，门槛低，且流动性较好，一般赎回后

1~2天可到账，免收申购赎回费。但是理

财师也提醒投资者，“货币基金作为流动

性管理工具，只适合短期流动资产的周

转，投资性不强。”

刚性需求者，不宜“轻举妄动”

在安徽出版集团和省金融办的

大力支持下，《市场星报》旗下产品

《星·理财》周刊已创刊一个月了。

进入四月份，《星·理财》周刊将全面

升级，为广大读者提供更精彩的资

讯内容。

本月，由安徽金融网、市场星报、

星空社区联合举办的“金牌案例”评选

活动，将于4月13日《星·理财》特刊正

式“起航”。我们将针对各层次消费人

群，按照收入水平、家庭人数、年龄层

次、受教育程度等不同标准，每周呈现

一则经典案例，并邀请各大银行专业

理财师对案例进行分析。

不论您是哪一类消费人群，亦或

是有关于理财方面的疑问，都可以在

《星·理财》上找到想要的答案。“金牌

案例”将为您提供最专业、最实用的理

财建议，最新鲜的产品资讯，助您打开

属于自己的财富锦囊，开起财富人生。

案例征集活动结束后，将由安徽

省金融网评选出“金牌案例”、“优秀

案例”若干。为方便广大读者的查

阅，《市场星报》也会将历次见报的案

例汇总集结成册，随时供您参考，力

争让“金牌案例”成为您投资理财的

得力助手。

“你不理财，财不理你。”理财在现代人的生活中，早已不是个新鲜词了。随着理财方式越来越多

样化，服务载体日益高端化，如今的理财变得越来越“时髦”。可是您真的懂理财、会理财吗？《星·理

财》将于近期隆重推出“金牌案例”征集评选活动，以鲜活典型的案例，助您“投好资，理好财”。

见习记者 何爽

“个人理财”业务在20世纪70年代

起源于美国，其基本理念是将个人资产

通过银行专家的理财服务来达到增值

保值的目的。我国商业银行开展个人

理财业务始于上世纪90年代中后期，国

内最早的个人理财业务由中信实业银

行广州分行于1996推出，2002年10月

招商银行推出了“金葵花理财”业务，在

真正意义上拉开了内地商业银行个人

理财业务竞争的序幕。

个人理财，又称理财规划、个人

财富管理、财务策划等，是指评估、制

订个人或家庭合理利用财务资源，实

现人生目标的总过程。它是由专业

的理财规划师通过明确客户的理财

目标、分析客户的财务现状，从而帮

助客户制订出可行的理财方案的金

融服务。

根据美国理财师资格鉴定委员会的

定义，个人理财是“制订合理利用财务资

源，实现客户个人人生目标的程序”。从

消费者角度讲，个人理财服务就是确定

自己的阶段性生活与投资目标，审视自

己的资产分配状况及承受能力，在专家

建议下调整资产配置与投资，并及时了

解自己的资产账户及相关信息，以达到

个人资产收益最大化。

“个人理财”业务简介

“金牌案例”，助您理财完胜

《星·理财》“金牌案例”
您的财富锦囊

本周推荐 ：

中国邮储银行
个人网银

投资互动平台旨在贴心服务投资

者，投资者凡遇困惑均可将问题发给

我们，我们将请专业人士给予解答。

互动邮箱：398995139@qq.com

什么是基金的分红与拆分？

分红是基金把手中的股票卖出

后，把获得的现金分给持有人的行

为，同时基金的净值会相应降低，持

有人的总资产并不会发生改变。

拆分是基金按照一定的比例，增

加基金份额的行为。通常是以当前净

值为比例，比如当前净值1.80元，就以

1.8的比例扩大基金规模，持有人手中

的1份基金变成1.8份，同时基金净值变

成1.00元，总资产也不会发生改变。

产品优势：凡每季度对使用个人

网银网上支付、转账、汇款交易达5笔

或者交易金额达 1000 元以上的，均可

参加抽奖活动。凡使用绿卡（含淘宝

卡、QQ卡）在淘宝网、拍拍网等网站上

购物支付结算200元以上的，即可参与

抽奖活动。

每季度奖品设置相当丰富，一等

奖为苹果 IPHONE4 手机 2 名（全年 8

名）；二等奖为200元网汇通卡100名

（全年 400 名）；三等奖价值20元精美

礼品1000名（全年4000名）

另据了解，为不断满足客户的需

要，中国邮政储蓄银行大力发展和优

化个人网银，丰富个人网银服务产

品。目前已在全国范围内实现账户查

询、行内转账汇款、跨行汇款、密码汇

款、代理基金业务、代理国债业务、人

民币理财业务、外币业务、代理保险业

务、个人贷款业务、信用卡业务、网上

缴费业务、网上支付业务等多项功能。

同时，个人网上银行现已全面开

通数家网站的网上支付功能，开通网

上支付服务的商户包括支付宝、盛大

在线、快钱、银联在线、通联支付、邮乐

网、黄金假日旅游网、北京互联诚品户

外折扣商城、9A汽配网等零售类网站，

丰富的网站供客户购物选择，让客户

畅享个人网银网上支付的便捷顺畅。

活动时间：2011 年 1 月 1 日~2011

年12月31日

温馨提示：中奖人员名单每季度

结束后15天内，在中国邮政储蓄银行

（WWW.PSBC.COM）分行频道刊登，

并在网店公布。
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