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股指在2800~
3000点箱体震荡

有关经济工作会议上的政策定调

初露端倪，媒体称明年宏观政策将实

施稳健的货币政策和积极的财政政

策，新增信贷规模下降虽已成定局，

但幅度将小于市场预期。就明年而

言，我们会看到股市会发挥更大的融

资渠道作用，因此打压股市非调控初

衷，换句话说，只有股市保持稳定，才

能发挥分担银行信贷融资的重任。

本轮调整中持仓账户数一直居高

不下，不利于反弹高度的拓展，从持仓账

户数和股指的反弹之间，我们不止一次

关注到持仓账户数一再创新高，意味着

前期下跌中被套者居多，因此股指运行

到成交密集区必然带来了被套者的减

仓。继续维持沪指2800～3000点箱体震

荡的看法，但不排除紧缩预期极度强化

状态下再破2800点。

策略上，轻资产高 ROE 的成长性

股票既有防御又有成长，可谓进退均

可，中期继续看好。但其和沪深300之

间的估值溢价在近期再次拉开差距，

按照今年上半年的走势分析，这两类

品种一旦估值溢价急剧扩大之后，要

么股指先下跌然后以权重股估值修复

上涨、成长股阶段补跌，要么股指直接

在权重股带动下上涨成长股横盘。我

们认为市场在周五拉开短暂反弹后的

再次下跌之后，一旦企稳，时钟轮盘将

暂时回到这类权重股之上。国元证券

国元视点
2011年化工行业景气向上。2011年我

国宏观经济处于上行周期，预计化工行业

需求继续稳定增长。2009年下半年，行业

固定资产投资环比下降。预计2011年行业

供给增速将随之环比下降。虽然行业仍处

于过剩产能消化过程中，但原材料成本上

涨幅度较小、需求增速大于供给，我们预计

2011年化工行业景气向上。

尿素价格小幅上涨，磷钾肥涨价空间

不大。尿素涨价的驱动因素有二：(1)成本

增加：2010年下半年，国际农产品价格持

续上涨，煤价小幅上扬，推动尿素成本上

扬；(2)国际需求走旺：2011年国际尿素需求

增长有望超出预期。看好具有规模和成本

优势的湖北宜化 (000422)和华鲁恒升

(600426)。

磷钾肥涨价空间有限：由于供给过

剩，2011年磷肥价格上涨将来源于资源品

价格上涨的成本推动，上涨空间不大。看

好拥有上游矿石资源的相关企业，推荐盐

湖钾肥(000578)、兴发集团(600141)。

锂离子电池行业受益于政策扶持，看

高一线。虽然锂离子电池行业的发展并非

一蹴而就，但由于政策及发展预期明确，发

展空间巨大。未来三类企业有望分享锂电

发展的盛宴：(1)研发实力强大，动力锂电正

极材料储备丰富的公司如中信国安、当升科

技、杉杉股份；(2)技术门槛高，具有先发优势

的关键材料生产企业，如多氟多、佛塑股份；

(3)产业链布局较完整的企业，如中国宝安、

杉杉股份。

医药中间体蓬勃发展，前景看好。医

药中间体未来处于快速发展期，新兴医药

中间体生产商发展前景看好。具有定制模

式企业的核心竞争力主要有客户资源和研

发实力两个方面，前者主要指客户质地，后

者主要为产品储备。根据这两个标准，我

们看好永太科技、天马精化。

平安证券

化工行业：

行业景气向上板块机会凸显

申银万国

中国南车、中国一重、郑煤机、中国西

电、中兴通讯、中海油服、启明信息、软控

股份、星网锐捷、美克股份

平安证券

荣信股份、三一重工、利源铝业、东山

精密、中国宝安、中国平安、金地集团、华

测检测、日海通讯、诺普信

长城证券

五粮液、天虹商场、武汉中百、西部牧

业、凌云股份、国统股份、特变电工、亨通

光电、数码视讯、华微电子

2011年券商
10大金股

周五早盘，期指主力合约低开1.8点，

开于3215点，由于上方压力较大，主力早

盘开盘后即震荡下挫，11：00点过后多方

突然发力，向上突破，但午后出现大幅下

挫的现象，所幸期指主力全天维持在3200

点以上运行。截至收盘，期指主力合约收

于3213点，下跌18.6点，跌幅为0.58%，其

他三合约均收跌1%以下。

随着市场调整的逐步深入，期指相

对现货市场走势稍弱，目前主力合约期

现价差基本维持在 20 点以下波动，最

终收盘时期指主力合约升水 18.15点，套

利空间基本消除。加息传闻促使市场

上谨慎心态有所回升，因此主力合约持

仓 再 次 较 前 一 交 易 日 回 落 ，至 19864

手。近期，3200点成为多空双方激烈争

夺的点位，虽然出现下跌，但盘面显示

3200 点 已 经 基 本 站 稳 ，下 周 需 关 注

3200点上方压力。

本周市场再度进入一种无序状态

中，盘面呈现宽幅震荡，方向感较差，而

且成交量有所缩减，市场多空双方博弈

力量处于短暂均衡。市场依旧在震荡

平台中犹豫，市场心态趋于谨慎，国内

外都面临不确定性，一方面是国内的货

币政策基调，另一方面是国外欧债危机

的程度。下周将成为短期方向选择的

关键时期，中央经济工作会议或将为

2011 年的货币政策定调，而爱尔兰援助

谈判也很可能有所结果。整体来看，近

期期指很可能将维持震荡的走势，操作

上，维持震荡的操作思路，选择高抛低

吸的交易策略。 华安期货苏晓东

下周是短期方向的关键时期
华安视点

2010年11月21日，以“绿色产业，承载未

来”为主题的“中国地板行业辉煌十五年大

会”在北京世纪金源大饭店隆重举行。大会

上，中国地板行业先驱者、安徽地板第一人

——大国地板董事长肖大启众望所归，荣获

中国地板行业辉煌15年“卓越成就奖”，成为

整个安徽唯一获此大奖者，国家林业局原总

工程师姚昌恬先生亲自为肖大启董事长颁

奖；同时会上选举产生了中国林产工业协会

地板专业委员会新一届理事会，大国地板集

团被推举为“副理事长”单位。

中国地板行业顶级盛会召开

本次盛会由国家林业局支持，中国林产工

业协会主办，是中国地板行业发展15年以来举

办的规模最大、等级最高、最具影响力的一次

行业盛会。国家林业局原局长、中国绿化基金

会主席王志宝、全国工商联原副主席沈建国、

著名经济学家艾丰、国家林业局总工姚昌恬、

闫文彬顾问、寇文正顾问、张森林顾问、张齐生

顾问、中财办王韩民局长、国家林业局行管办

孙建主任、中国林产工业协会王满会长、中国

绿色时报厉建祝总编、石峰秘书长，中国消费

者协会柴保国副秘书长、中国林科院木材工业

研究所叶克林所长，中国林产工业协会地板专

业委员会吕斌秘书长、唐召群副秘书长等各级

领导，以及来自全国各地的600多名地板企业

家们参加了此次大会。

本次“辉煌十五年”系列活动，旨在见

证中国地板行业15年的辉煌历程和发展成

就，弘扬地板行业开拓创新、不断进取的精

神，以及表彰在地板行业发展过程中表现

突出的先进单位及个人。大会共分为2010

中国地板行业新闻发布会、中国林产工业

协会地板专业委员会2010年理事大会及中

国地板行业辉煌15年庆典三部分进行。

大国地板荣任“副理事长”单位

中国林产工业协会地板专业委员会

2010年理事大会主要邀请了国家、行业内的

主要领导，及地板专业委员会副理事长单

位、常务理事单位、理事单位企业，就本届理

事会的工作进行了总结，选举产生了新一届

理事会，并就新一届理事会工作计划进行了

讨论。大国地板集团凭借雄厚的品牌实力

和社会影响力,被推举为副理事长单位。

大国地板肖董事长获“卓越成就奖”

本次大会的重要部分是“中国地板行业辉

煌十五年庆典”活动。来自国家、行业相关部

门的领导、各地方协会、理事单位及行业单位

代表约600余人济济一堂，对中国地板业十五

年发展进行回顾和总结，并对其中的优秀地板

企业和个人进行表彰。被誉为中国地板行业

先驱者、拓荒者和安徽地板第一人的大国地板

董事长肖大启，凭借30多年来为中国地板行

业发展作出的卓越贡献，众望所归地摘取中国

地板行业辉煌15年“卓越成就奖”，这是所有

安徽地板企业家中唯一获此大奖者。国家

林业局原总工程师姚昌恬先生亲自为肖大

启董事长颁奖。此外，大会还开展了“中国

地板行业服务年”评选活动，大国地板数十

年来规范、高效、优质、全心全意、负责到底

的“大国式”服务，不仅赢得广大消费者一

致赞誉，更是受到了行业内的广泛瞩目，此

次大会上再次当之无愧地获评中国地板行

业“优质服务经典案例奖”。

大国地板董事长获“卓越成就奖”

选择家装公司是业主收到房子准备装

修的第一个步骤，去哪找？怎么选？成为

了困扰消费者的严重问题，有的家装公司

做游击队到小区拉客，有的家装公司在写

字楼开工作室，有的家装公司自己开卖场，

也有的家装公司开进了家居建材卖场。在

居然之家消费过和了解居然之家的顾客会

注意到，在居然之家合肥店的4层东南角，

有几家家装公司，分别是来自北京的城市

人家家装、蓝海方舟家装和百度家装，他们

在为合肥的消费者带来京城比较前卫、时

尚的家装设计的同时，也为顾客提供了更

坚硬的保障后盾—居然之家。

目前合肥市的家装市场鱼龙混杂，大大

小小的家装公司就有上千家，对于相对比较专

业、繁琐的消费，顾客如何选择，如何获得保

障，面对着钓鱼工程无休止的增项，材料的以

次充好，难以执行到位的售后服务，顾客往往

显得极其无力，任其摆布，难以维护自身的权

益。对此，居然之家为在店内选择家装的顾客

提供了多重保障，凡在居然之家选择家装公

司，双方签订的《家装合同》经过居然之家认证

并将钱款交到居然之家，居然之家就为您提供

了以下几项保障：

一、资金监管。在居然之家内签订《家

装合同》，装修工程款统一交到居然之家收

银台，居然之家将代理监管工程款，分进度

拨款，客户消费更踏实、放心。

二、专业的家装质量监督员。居然之

家在成立之初就设立了家装质量跟踪监督

员，定期的检查客户家装工程的进度和质

量，负责解决装修工程中遇到的问题并协

调与家装公司之间的纠纷。

三、先行赔付。在居然市场内签定《家装

合同》，从施工开始到质保期内，客户可以享受

居然的家装消费“零风险”，切实保护了消费者

的合法权益，后期装修服务也更有保障。

四、绿色环保的材料、家具。居然之家

对店内的建材、家具品牌有严格的准入制

度，包括质量和服务，所以在居然之家选择

装修材料、家具更安全、更环保。

五、售后负全责。如果家装公司无法

向顾客提供售后服务维修，凡经居然之家

认证后的《家装合同》，居然之家都负全责。

居然之家一站式服务之一：家装公司进商场

行业分析


