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日前，位于蜀山区长江西路高架终

点安徽名车广场园区内“盈丰车行”旗下

的奇瑞汽车合肥盈丰奇祥店盛大试营

业，作为西南城区内的唯一一家奇瑞汽

车标准4S店，将竭诚为新老用户提供优

质、便捷、愉悦的购车、修车、保险、养护、

精品装潢、整车租赁等全方位一体化的

服务。

“盈丰车行”做为合肥地区异军突起

的奇瑞专营经销商，以其高效、专业化的

服务喜迎八方来客，盈丰蜀山店试营业

期间将在全城旗下各店推出开业大酬宾

活动，全系车型均市场最低价销售，为方

面客户设计了超值套餐，让您的购车之

旅更省心、更放心、更舒心。为答谢广大

车友朋友对我们的厚爱与支持，现推出

全系车型优惠大酬宾。

活动期间（11 月 8 日~12 月 31 日）全

系车型最高享受现金优惠 3000 元 +

3000元现金折让+养护八折工时卡（二年

期限）+精品装潢6折。数量有限，先到先

得！ （福瑞源）

11月 11日，大步车之家4S店一次性通过长

安福特验收，这也标志着大步车之家福特店完

美升级为标准的福特4S店，正式成为长安福特

安徽省授权经销商。

全新福特4S店目前已进入试营业阶段，新

店将于11月25日协同全国66家福特4S店盛大

开业。长安福特大步车之家4S店主要包括多

功能展厅、售后维修车间、客户休息室、备件库

等一批现代化建筑设施。对于合肥已有福特车

主来说，可以选择最便捷到位的福特品质维修

服务，全景观玻璃窗可以让您边享受休闲娱乐

边关注爱车维修情况。 （大步车业）

近一段时期以来，江淮轻卡可谓是

硕果不断，不仅在销量上取得新的突破，

产品线上也是新品迭出。就在前不久，

江淮轻卡推出了全新大轻卡车型——威

铃Ⅲ，据江淮工作人员介绍，上市至今，

威铃Ⅲ在各地销售势头喜人，订单更是

排到了明年年初。和传统的轻卡相比，

威铃Ⅲ身形要庞大不少，轴距达到了

5300mm，货箱尺寸6700 mm，载量更是

达到了6~10吨，是名副其实的大轻卡。

从1968年第一辆轻卡诞生到1996

年第三代轻卡面世，江淮轻卡已发展了3

代。上面提到的威铃便是第三代轻卡的

首款铃系列产品。推出至今，威铃市场

上取得的成功已是有目共睹。之后的

2002年，为了适应个体经济的发展，江

淮适时推出了中体轻卡骏铃，主攻中短

途城际物流市场。在行业内江淮最先在

两吨轻卡上配备了气制动技术，加上中

体车身设计更适合当时物流市场需求，

骏铃迅速获得了用户的认可，当年江淮

轻卡销量就实现了近80%的增长。2003

年，江淮又快马加鞭，推出了1~1.5吨级轻

型轻卡康铃，直到2008年之前，康铃一

直是经济型轻卡的领导者。至此，威铃，

骏铃、康铃三大车型全面覆盖城乡、城

际、中远途物流市场，满足1t-10吨载货

需求。更为有趣的是，每一款江淮铃产

品的诞生必然会带来江淮轻卡销量跨越

式的增长，江淮铃几乎成了江淮轻卡的

代名词。

与时俱进的发展理念还体现在网

络建设上，经过不懈的努力，江淮轻卡全

国营销服务网点超过500家，仅江淮铃

专营服务网络就达到了251家，几乎占到

了江淮轻卡网络总数的1/2，成功覆盖31

个省、自治区、直辖市，已下探至县级区

域，形成了强大的网络营销服务优势。

今年，江淮已经迎来百万辆轻卡下

线，百万辆对于一个商用车企业具有里程

碑式的意义。毫无疑问，在这一辉煌的进

程中江淮铃系列功不可没。今年1~10月

江淮铃销量达到了8.5万辆，占据整个江

淮轻卡的近2/3，行业同类型产品的1/3，

堪称是江淮轻卡的中流砥柱。可以说正

是江淮铃成就了江淮百万辆轻卡伟业，塑

造出了一个个令人心动的江淮品质故事，

是江淮百万品质力量的摇篮。 （傅宣）

盈丰车行蜀山店开业
奇瑞车型优惠酬宾

江淮铃造就江淮轻卡百万品质
长安福特大步

车之家4S店完美升级


