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为进一步强化国邦·美家居装饰广

场员工的消防安全教育，提高员工对突

发事件的应变处理能力。2010年10月

14日上午8点30分，在一堆堆大火的猛

烈燃烧中，美家居装饰广场物业管理中

心联合保安部在主通道开展了一场大

规模的消防安全演习。

在公司领导的关心支持下，按照公

司制定的“消防安全演习方案”的相关

要求，由公司总经理甄宏波担任消防安

全演习总指挥，隋一清、张献担任副总

指挥，各相关部分负责人担任演习现场

的次序维护工作，公司从市场各个场馆

分别抽取3名营业员代表一同参与并

担任消防员现场救火操练。其他近

800名营业员现场观摩学习，并由美家

居市场专业人员现场讲解火灾的预防

与逃生方法，以及对灭火器的安全使用

操作。参加演习的全体员工人严肃认

真，服从指挥，不抢先、不推搡、不拥挤，

没有发生推、拉、拥、挤现象。在“火”的

考验下，我们要沉着应对，这样才能有

安全的保障，共同打造一个安全、舒适、

温馨的家园。

此次消防安全演习在一阵阵激烈

的掌声中圆满结束。在结束时，甄宏波

总经理号召大家要努力学习消防安全

知识，增强安全消防意识，一旦发现火

灾，要切实做好安全防范工作。

（兴旺）

在10月23日，合肥市体育馆举办的

首届露天音乐家装团购节将让您鱼与熊

掌完全兼得。

【鱼】千款正价产品

最高1~3折出售

近期，在合肥的街头巷尾都流传出

“建材家居产品低于成本价10%~30%的

价格出售”，记者向这事的“始作俑者”，

国邦·红旗建材市场做了采访。据介绍，

此次举办的合肥首届露天音乐团购节的

目的有二：一，将红旗建材市场优质的产

品奉献给合肥的父老乡亲；二，红旗建材

市场这边正在修路，为降低顾客的交通

成本，将联合千余商家，在合肥市体育馆

上演一场浓墨重彩的家装团购盛典。

【熊掌】 订单刮奖送空调

+200元现金卡（无条件抵用）

在活动现场，一站式购齐建材、家具、

家电，15.6万款产品，全城放送。据了解，

本次活动除了5支国内外一流乐队现场演

绎劲爆摇滚外，主办方还准备了数千台空

调、微波炉；5万个礼品，现场全部送出。

只要您下订单，就能立刻参加订单刮奖活

动。红旗建材市场全额贴现，提供总价值

140万的现金卡。只要您在红旗建材市场

有店的商家处下订单，就能立即获得现金

卡。持有现金卡到红旗建材市场任意商

户处购买任意产品，直接抵用现金。
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2010年10月23日，安徽家居业持续

领跑者——山水空间装饰，终于将把最顶

级的“1+N”家居运营模式首度奉献给合肥

市民。

“1+N”颠覆传统家居模式

“1+N”运营模式是山水董事长宋春红

在2009年提出的第四代家居运营模式。

此模式在上海交通大学EMBA“运营模式

大赛”上获得大奖，受到国内外众多经济

学家、企业管理专家、交大教授论证认可。

在山水，“1+N”首先指的是山水空间

装饰带领“N”家产业链下游家居各类材

料合作伙伴。以情景房体验馆为平台展

示家居组合成品，让消费者体验自己“未

来的家”。

家居设计从“纸上谈兵”到“眼见为实”

山水家居情景馆以消费者的生活方

式为核心，1比1打造出N种主题情景间。

家居设计从“纸上谈兵”的效果图时代跨

越到“眼见为实”的情景体验时代。

家居装饰从“逗号”到“句号”

当客户的家居装饰遭遇“逗号”，对后

期家具或软装饰风格统一感到一筹莫展

时，山水“1+N”设计团队中的专业配饰设

计团队，为其提供后期配饰解决方案，为

客户的装饰画上完美的“句号”。

N种主题情景间倾城绽放

山水空间这N种全新情景间有爱琴

海、极致、豪门、优雅风、女性主张、新亚洲

风、浪漫满屋、亚马逊丛林中的都市生活、

天籁……更多情景体验间10月23日、24

日倾城呈现推出，实惠到底，缤纷乐翻天。

山水家居情景馆23日开业
30%重重盛惠 10月23日、24日缤纷乐翻天


