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2010年的安徽商业地产行业显得颇不平

静，全国商业的佼佼者“银泰集团”正式进驻安

徽合肥，一个全新的城市商业综合体项目将

崛起于合肥的中心。据相关人士透露，银泰

集团购下的原华侨广场地段正斥巨资建设一

处面积达18万平米的城市综合商业项目，将

成为市中心最大的商业综合体，一个24小时

跳动的城市心脏!

消息一出，业内哗然。有人说，这是银泰

布局安徽的首步，有人说，银泰“传递新的生活

美学”理念，或将改变城市中心的商业格局。

然而此时，无论对第一次踏足安徽的银泰品

牌，还是华侨城市综合体项目，对合肥市民来

说，似乎都有待解读。

一个叫“INTIME”的时尚商业王国

据悉，银泰百货（集团）创建于1997年，次

年11月在杭州开设了第一家门店——银泰杭

州武林店，2007年集团在香港联交所挂牌上

市（1833.HK），截至今日，已有近30家大型百

货商场和购物中心正在运营及筹建，可以说

12年间银泰百货集团用“坚忍不拔、勇于创新”

的浙商精神，在全国范围内创造了一个叫

“INTIME”的时尚商业王国。

银泰（INTIME）是一家以百货零售业为主

营业务的全国性大型商业连锁集团，以实

现连锁经营、专业化、集约化为目标，结合

集团优势实现管理创新、业态创新，实施品

牌战略，形成具备银泰商业文化特色的大

型零售企业品牌。

12年来，银泰（INTIME）一直致力于中国

城市时尚文化建设，树立时尚品味、经典卓越

的形象，引领流行趋势，为顾客创造高附加

值。在各级政府及社会各界的关心支持下，

自1998年第一家门店银泰杭州武林店开业以

来，经过十余年的快速发展，取得了骄人的业

绩：目前集团正在运营及筹建中的门店遍布

北京、合肥、武汉、西安、杭州、宁波、温州、金

华、义乌等城市的商业中心，已初步形成了全

国性的商业连锁集团公司的架构。以销售额

计算，银泰百货集团已成为浙江省内最大的

百货连锁企业。2009年银泰百货集团总销售

额90亿元，资产规模逾70亿元，员工总数

5000多人，经营业绩已进入全国百货连锁企

业前列。

“创新”为不竭动力

银泰（INTIME）何以从一家民营企业发展

到现在的香港上市公司？总结成一点——创

新。

银泰创造了杭州商业无数的第一：第

一家启动时尚评选的商场，第一家组织大

型时装发布会的商场，第一个在商场内举

办大型文艺直播晚会……所有的“第一”，

薪火相传，构筑起无数“INTIME”的传奇，让

银泰（INTIME），成为了时尚商业、潮流家庭

的代名词。

杭州•银泰、宁波•银泰、金华•银泰、温

州•银泰、香港•银泰股份（1833.HK）、武汉•
银泰、西安•银泰、北京•银泰中心……从

1998年到2010年，银泰百货一路走来，每到一

处，都提升了这个城市的商业层次。12年，银

泰百货用近三十家门店，传递新的生活美学。

未来，银泰百货集团将按照“巩固浙江领导地

位、复制区域领先优势、面向全国连锁扩张”的

发展策略，通过自营式发展和投资式发展，打

造商业旗舰，发挥规模经济，加强与供应商的

战略合作，使银泰百货集团成为中国领先商

业连锁集团。

结语

12年前，银泰作为一个民营企业，在杭州

开的一家门店的时候，谁也没有想到，她会顺

利突围杭州十大商场，成为日后一个响亮全

国商业的品牌；谁也没有想到，短短十二年，银

泰（INTIME）真的做到了“立足杭州，密布浙

江，连锁全国”；谁也没有想到，银泰（INTIME）

可以在香港成功上市，成为万众瞩目的上市

公司。如今，银泰也来到了我们身边，她将给

安徽带来多大的改变？我们拭目以待。

解读银泰系列报道之一

银泰（INTIME）：源起浙江，布局中国

上周，奇瑞公布了今年前九个月的销

售情况，1～9月，奇瑞共销售汽车475288

辆，已完成今年全年销量目标的68%。

“按照每年30%的增长速度，奇瑞销量

在2013年就能接近200万辆。”一位奇瑞内

部人士这样表示。而奇瑞的扩张不仅体现

在销量上，从2009年开始，奇瑞布局全国

的计划就已经悄悄展开。除了今年1月开

工的安徽芜湖综合生产基地，奇瑞还在异

地新设了3个新基地。

如此急速的扩张带来了巨大的产能规

划，使得资金问题变成奇瑞很难跨越的一

道槛。“引入资金、贷款以及上市融资，这

样的资本多元化运作，更有利于一个企业

的健康稳定发展。”某行业分析师表示，“同

时，上市也是长远的战略考虑。”

星报讯（黄军志 记者 董艳芬） 受铅

价、铅酸蓄电池出厂价上涨影响，眼下，合

肥电动自行车蓄电池悄然提价，涨幅最高

达到百元。据业内人士估计，受此影响省

城电动自行车价格或‘水涨船高’。

据了解，今年6月份以来，1号铅价从

14000元/吨上涨至如今的16900元/吨。在

合肥经营苏中电池的吴先生说，蓄电池价

格在今年8月初的时候就涨了40～60元，

涨幅高达10%。

12日下午，记者走访省城多家电动自

行车专卖店发现，和去年同期相比，电动

自行车价格上涨从10～50元不等。多家

电动车经销商称，成本压力变大，价格自

然会上调，但总体趋于稳定。

采访中，一些商家分析，电池行业属

于垄断行业，除了受铅价格上涨影响，国家

推行的低能耗政策也会导致企业产能下

降，生产资料的成本加大，从而推动电池价

格上涨。同时，工业用电价格的上升，也在

一定程度上增加电池生产的成本。与电池

行业不同的是，电动自行车行业则属于竞争

密集型行业，缺乏规范性，因此成本涨价在

电动自行车零售价格上的体现还不明显。

业内人士预测，生产资料价格上涨是

总体趋势，今年年底，很多企业为了消化

库存，电池将可能出现新一轮涨价高潮。

今年年底中国风能装机容量或世界第一
近日，全球风能理事会和绿色和平组织在北京发布《全球风能展望2010》报告预计，全球风能装机容量2020年达10

亿千瓦，届时中国国内风能装机容量将达现在10倍。专家预测，今年年底中国或将超过美国，实现装机容量世界第一。

星报讯（程龙杰 记者 董艳芬） 持

续攀高的金价，不仅影响到国内黄金饰

品的零售价格，同样波及到典当行。记

者昨日获悉，一个多月时间里，合肥部

分典当行的金价调整了3次，黄金典当

价比之前提了 30 元/克左右，最高达

230元，创历史新高。

金价走高，当铺金价“三连跳”

国际金价来势汹汹，国内黄金饰品

也紧随其后“起哄”，记者昨日了解到，

目前黄金饰品的最高价格已达到366

元/克；而典当行也“不甘寂寞”，收当价

比之前提高了 30 元/克左右，最高达

230元。

昨日下午，桐城路一家典当行工作

人员告诉记者，该典当行黄金典当价已

涨至230元/克，创历史新高。而在合肥

另一家典当行记者了解到，本周起，该

典当行黄金回收价已到220元/克，较一

周前上涨10元/克。“随着金价接近人们

心理价位，近几个月到典当行变现黄金

的顾客越来越多。”这家典当行工作人

员李峰告诉记者，市民典当变现的黄金

包括普通投资金条和黄金首饰。

专家表示，金条变现回购更划算

“现在金价涨得快，当初我买时才

130元/克。如今是一天一个价，放到典

当行不但没有影响到它的增值，而且还

能帮我救急。”常常光顾典当行的林先

生认为，将黄金放入典当行套现可谓一

箭双雕，投资黄金本身收益；以此典当

获得贷款再投资再收益。

不过也有业内专家提醒，消费者进

行黄金典当前要多咨询价格的调整变

化。对于金条变现而言，在原购买商场

回购变现可能更为划算，因为一般仅需

在金交所实时金价的基础上，每克减去

2元手续费；对于金饰而言，可以考虑到

典当行变现融资。

借壳常柴上市？奇瑞发言人称：

奇瑞今年内不会上市
金价走高
当铺“频繁”调金价
合肥典当行黄金回收价首破230元

从 2004 年内部

酝酿整体上市计划

至今，奇瑞的上市之

路已经“走”了 6 年。

近日，有传闻关于奇瑞上市的“迷雾”又

起。不过，奇瑞汽车新闻发言人金弋波

表示，奇瑞具体将采取何种方式上市目

前还没有明确，但奇瑞今年肯定不会上

市。 程龙杰 记者 谈正民沈娟娟

奇瑞将要“借壳上市”？昨日，有关媒

体报道称，奇瑞上市将采取收购一家上市

公司的形式上市，这次奇瑞看上的对象是

常柴股份有限公司。

据悉，常柴股份有限公司由原国家一

级企业常州柴油机厂于1993年改组设立。

为什么奇瑞会“相中”常柴？昨日，记

者电话联系了奇瑞总经理助理金弋波，他

表示“对这个消息不是很清楚”，奇瑞的上

市还没有排上时间表，可以肯定今年奇瑞

不会上市。至于何时上市，金弋波表示，需

要先“找准”市场和机会。

记者从一名熟悉奇瑞内部情况的人士

处获悉，虽然奇瑞的上市材料已经在2008

年6月就上报到证监局，但是目前奇瑞还在

进行内部股权梳理和重组，上市尚未正式

启动，重组大约需要3个月的时间。“奇瑞肯

定会采用IPO的方式上市。”

此前，金弋波在接受媒体采访时也透

露，奇瑞将选择直接IPO上市。业内人士

分析，上市的一个重要功能是融资，如果

选择借壳上市，还需要支付一大笔买壳的

费用，现在来看，IPO应该还是奇瑞的首

选，借壳上市是在IPO难以达成时的选择。

铅价上调带动电池涨价近一成

电动自行车价格或“水涨船高”

上市暂未“排上”时间表

奇瑞将以何种方式上市？

1-9月奇瑞销售汽车475288辆


