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中秋刚过，国庆大假又将到来，各种家电

促销活动让消费者赚足了实惠。9月25日-9

月30日，美的空调全面接受认筹，参加认筹的

消费者国庆期间购买美的空调可额外获得美

的精美电压力锅一台，若没有选购到满意产

品，美的空调则全额返还认筹金。

“再低的价格也比不上免费送，再好的服

务也比不上零烦恼”，美的空调国庆悦宾大典

倾情推出“你买空调、我免单”大型让利活

动。凡国庆期间购买美的变频空调指定机

型，即可获得国庆悦宾金卡一张，凭此金卡5

年后可免费获得同等价值的美的空调一台。

多重豪礼 美的空调变频新“柜”双节遭抢购

不少市民喜欢在两节期间结婚和装修新

房。据悉，空调越来越成为人们新居中不可

或缺的家电产品，人们对空调的要求也与日

俱增，价格不再是唯一的考虑因素，健康、节

能等越来越成为影响人们购买的关键理由。

“超微感”舒适 柜机升级领跑变频普及新时代

据悉，2011冷年美的空调“超微感”舒适

变频柜机新品，是变频空调舒适功能的集大

成者，新品变频柜机均采用由超高效双转子

压缩机和高金镀换热系统组合成的“硬件系

统”，和十五大超微感变频精确控制“软件技

术”，使得空调器能精确感知周遭温度的细微

变化，及时调整制冷速度，省电效果十分明

显，也能使周围温度更加精确地保持恒定。

从而为消费者营造“恒温精控、舒适湿度”等

前所未有的舒适体验，再次为整个变频空调

行业竖立了新的产品标杆和技术标杆。

服务保障 美的变频空调十年包修“全程无忧”

空调和其它家电产品不同，消费者购买

的只是一个“半成品”，其产品性能、运行质

量、能耗工况等方面，比任何家电产品都更依

赖安装、保养等售后服务环节。现在，所有购

买美的变频空调柜机的朋友可以完全放心

了，美的率先在全国推出了“变频空调十年免

费包修”的承诺，彻底消除了消费者对购买变

频空调的疑虑，全面提升用户的体验价值。

据了解，除了美的空调，美的冰箱、洗衣

机等产品也纷纷推出价格优惠活动，且降价

幅度非常高，三开门冰箱和5.2公斤滚筒洗衣

机均以1499元限量发售。如此令人心动的

价格，必定为消费者带来节日的惊喜。

美的空调鼎力助阵：

五星宿州路旗舰店9月29日合肥论坛万

人家电攻价会！9月30日E城网新居家电套

购会！ 王川

双节巨“惠”美的空调变频柜机抢购风暴席卷全城

星报讯 9月27日，徽商银行举行对公

业务品牌，即“智汇360”品牌发布会。这是

该行在继2009年成功发布电子银行品牌

——“数码银行”后推出的又一业务品牌。

据了解，徽商银行经过近五年的发展，

目前各项事业已经跃上一个新台阶。截止

到 2010 年 6 月末，全行资产总额达到

1946.52亿元，各项存款余额为 1528.85亿

元，各项贷款余额为1086.89亿元，分别较

年初增长21.4%、12.1%和 12.4%；上半年累

计实现经营利润21.64亿元。

在这样的背景下，徽商银行系统的梳

理和归并了全行的公司类金融产品，在融

合徽商文化的基础上，正式推出了“智汇

360”公司业务品牌。“智汇360”作为徽商

银行对公业务类品牌，包涵了徽商银行“公

司金融”、“小企业金融”、“国际业务”三大

业务体系，其在传承公司业务传统优势的

基础上，通过持续不断的产品研发，最终形

成了包括行业金融、投资银行、同业金融、

供应链金融、小企业金融、国际业务在内的

六大业务领域，涵盖账户结算、现金管理、

同业理财、中介代理、财务顾问和承销发行

等二十余条金融产品线和银汽通、银政通

等十余种特色服务方案。“智汇360”依托

强大服务团队的专业智慧，随时随地为企

业客户分析现状、预见未来，妥善解决各类

财务问题，充分体现了徽商银行以客户需

求为导向，致力于为客户提供智慧、创新、

全面的现代金融服务，立志与企业合作共

赢、共同成长的服务理念。

本次品牌发布会的成功举办，标志着

徽商银行“智汇360”公司业务品牌将秉承

开拓创新的经营理念，提升市场营销层次，

利用现代科技文明成果和专业金融知识，

善于创新、善用智慧，成就客户梦想，实现

立己达人的目标。徽商银行将积极推进品

牌建设与实现自身价值、科学合理的推广

传播、日常经营管理工作的开展全面结合，

以客户为中心，与市场同行，与客户共赢，

在努力成就客户梦想的过程中实现品牌价

值的全面提升。

徽商银行徽商银行““智汇智汇360360””闪亮发布闪亮发布

包机游曾是游客出游的最热门方式，

不过前两年由于航班等原因略有降温。

今年国庆，省城市民有机会再次通过这一

便捷方式出游。

据了解，由于受交通条件的限制，之

前我省前往宁夏、甘肃等地的游客数量不

多，为了丰富今年“十一”长线游市场，省

城几家旅行社携手推出了西北旅游包机，

具体包括合肥—贵阳、合肥—兰州、合肥

—太原、合肥—银川、合肥—呼和浩特5

地旅游包机。

一些旅行社还在线路设计上也进

行了大胆创新，如云贵线十一推出两

省联游，让游客一次游遍云南贵州的

精华景点。

前8月全国规模以上工业企业实现利润同比增长55%
1-8月份，全国规模以上工业企业实现利润26005亿元，同比增长55%。在规模以上工业企业中，国有及国有控股企业实现利润8423亿

元，同比增长67.5%。集体企业实现利润471亿元，同比增长35.8%。私营企业实现利润6715亿元，同比增长50.9%。

郜银河涉嫌诈骗千万
曾被评为“中国十大经

济新闻人物”

星报讯（记者 宛月琴） 9月26日，

因涉嫌巨额诈骗，郜银河被浙江省缙云

县人民检察院依法提起公诉，其妻柴凌

英也因此案被一起提起公诉。而这个出

生于安徽淮北的35岁青年，曾经头顶多

重“光环”，他的创业故事广为流传，并被

媒体评为“中国十大经济新闻人物”。

头顶多重“光环”骗取同学钱财

据悉，2009年，郜银河所有的桐庐

诚信贸易有限公司因经营不善，外欠债

务达上千万元，公司的土地和股权也被

桐庐县人民法院依法查封，迫于债主压

力，郜银河和柴凌英想到了同在浙江大

学总裁研修班学习的同学陈某，二人合

谋骗取陈某钱财，先后超过1100万元。

郜银河身上曾有多重光环：浙江郜氏

实业投资有限公司董事长、浙江浙商文化

促进会副会长，被某媒体评为2009年“中

国十大经济新闻人物”。就是这个被多重

光环环绕的“中国十大经济新闻人物”竟

然是诈骗金额达1100万元的犯罪嫌疑人。

曾经创业故事成为媒体“宠儿”

据了解，郜银河18岁开始从安徽老

家独自北上创业，起初在北京靠给别人

餐馆打工维持生计。随后在北京王府井

开了一家刀削面馆。

在北京经营刀削面馆五年之后的

2000 年，郜银河掘得了第一桶金。而

后，他便来到杭州谋划做煤炭和建材生

意，之后又从事投资和贸易。在10多年

的创业经历中，火车上邂逅“李嘉诚”（实

则是关于李嘉诚的一本书），“4个馒头

吃2天”、浙江唯一的“徽商”会长等经历

被广泛传播，并日渐成为媒体“宠儿”。

利用“名人效应”进行不法行为

“通过媒介提升自身形象，还只是郜

银河的第一步”，杭州工商界人士透露，

为了实现自己的目标，他一方面试图通

过在杭州桐庐建立安徽桐庐商会并担任

会长，通过商会这个平台获取政府资源。

另一方面通过参加浙江大学总裁

培训班的学习，以期在商界获得更多人

脉资源。此外，郜银河还利用其“名人效

应”到处签约投资。2010年3月1日，他

利用其“中国十大经济新闻人物”的招

牌，成功与重庆忠县政府签订50亿元的

投资合作战略框架协议。

国庆流行“飞的”旅行
合肥—太原等旅游包机上客率已达90%

作为时下最流行的出游方式，包机游越来越受到市民的青睐，记者昨从省城旅游市场了解到，

虽然距离今年的“十一“黄金周还有几天的时间，但从合肥—太原、银川、呼和浩特的旅游包机已经

售出90%。 胡龙生 记者董艳芬

尽管价格不是选择飞行的唯一标准，

但它绝对是出行计划里最重要的决定因

素之一。

安徽好之旅旅行社总经理史健洋表

示，与常规飞机线路相比，包机游性价比

更高，有的价格也只相当于往返的机票费

用，利用国庆长假和家人朋友一起乘包机

去大西北玩玩，是个非常不错的选择，目

前合肥至太原、银川、呼和浩特的旅游包

机上客率已达90%。

在省城一家旅行社网站上记者看到，

国庆期间发往“贵阳黄果树+昆明+大理+丽

江双飞八日”只需2980元，比同样行程的

常规飞机线路便宜千元左右。

国庆包机上客率已达90%

“让合肥游客走出去的同时，更多地把

外地游客请进来，畅游皖山皖水。”史健洋表

示，十一期间，来自太原、银川、呼和浩特等

地的500多名游客将游览合肥及周边景点。

业内分析，随着合肥经济社会的快速

发展，合肥的知名度得到了不断的提升，越

来越多的外地游客开始关注合肥、向往来

合肥旅游观光，或经过合肥中转畅游皖山

皖水，但因合肥与部分城市尚未实现直航，

而通过火车中转又要花费大量的时间，给

省际旅游互往带来不便。针对这一情况，

组织旅游包机无疑给广大游客提供了便

利，既可以为游客节省大量的路途时间用

于景点观光，同时包机游还可以为游客降

低成本，特别是包机游因线路新颖、行程舒

适、价格实惠被越来越多的游客所追捧。

招揽游客畅游皖山皖水

打个“飞的”去旅行

徽商银行董事长王晓昕致辞徽商银行董事长王晓昕致辞


