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很多市民不知道的是，“标价188元的

酒店贴牌月饼，其实出厂价最多也就 80

元。同样一盒月饼，出厂价只要50元一盒，

如果贴牌卖，最起码能卖到100元。”合肥某

知名月饼企业有关人士透露说。据其称，尽

管做月饼和做其他糕点相比并不需要更多

的技术，但是因为国家规定月饼生产要QS

资质，所以原先自己做月饼的酒店，只好就

让那些有资质的月饼厂代加工，然后打上酒

店的品牌再销售。一般来说一盒价格在25

元左右的月饼，加上包装礼盒的费用和厂家

的利润后，出厂价一般在每盒40~50元。但

是同样口味、同样数量的月饼贴上大酒店的

牌子，就要卖到100元以上，要是高档的鲍

鱼馅之类，价格还要翻倍。

“月饼是做给人吃的，所以在食品安全方面

也要细心制作。而月饼厂代加工月饼可以有效

地让酒店躲避其中风险。”该知情人还说道。

80元的月饼酒店里能卖188？
市民观点：高档酒店卖的月饼质量肯定好，送人也有面子
记者暗访：酒店都是找人代加工，一贴牌就能获得高利润

“我花了188元买了一盒合肥某酒

店的双黄白莲蓉月饼，但回家看包装盒

上的说明时，发现生产厂家居然是北京

的。”这是合肥一位消费者的遭遇。距

离中秋还有不到一星期的时间，合肥各

大酒店都开始了月饼战。可是，记者暗

访却发现，很多酒店卖的月饼都是找别

人代加工，实际成本远比售价低。

记者 张崴

昨日上午，记者走访了位于合肥长江

路和政务区一些高档酒店，发现只有2家

酒店的月饼是自制的，但是，自制的月饼

也不对外大批量出售，只在饭店内对一些

就餐的食客当甜点供应。其余几家酒店

的月饼全都是他处代加工生产的。

王女士，在政务区上班，9月13日她拿

到了中秋节的福利：一张政务区某酒店的

月饼券，凭此券可以领到两盒打着酒店牌

子的月饼。“公司年年都在这个酒店拿月

饼，月饼高油高糖不说，味道也不怎么样，

我转手就送人了。”王女士说，“送人倒是

挺能拿出手的，上面的标价是188元一盒，

比超市里的看起来要高档，包装也不错。”

在某酒店月饼销售现场，记者随机采

访了一些买月饼的市民，发现多数市民都

认为月饼就是酒店内自己制作的，只有极

少数市民知道是代加工。但是，这些市民

却表示：只要是高档酒店卖的质量肯定不

错，即使不是酒店自己做的，也无所谓。

一名姓李的先生对记者说，“我就是

冲着酒店的品牌来的，酒店越高档越好。

高档酒店卖的月饼虽然价格贵了点，但是

看上去很有面子。”随后，这名李先生花了

1000元买了3盒月饼欣然离去。记者随

后拿起一盒月饼发现，生产厂家居然是南

京某食品加工厂。

“酒店里面的月饼质量其实是差不多

的，关键就是看你要什么样的包装。根据

以往的经验，一般盒子比较有创意的月饼

比较好卖，价格也能提不少。”一位酒店工

作人员表示。

在记者采访时，很多酒店的月饼销售

员都表现得很无奈。黄小姐是一家五星级

酒店销售经理，今年酒店给她增加了1000

盒月饼销售任务，让她压力很大。去年

1000盒，她找了各种关系还是没销掉，最后

剩下的10来盒只好自己掏钱买了。

“卖月饼是一年中酒店大的销售任务

之一，每年中秋节前两个月，酒店就开始推

出月饼。”黄小姐介绍，卖月饼任务主要集

中在销售部门。“员工卖月饼是有提成的，

不打折卖出去提成高一些。酒店为提高员

工卖月饼的积极性，销量排在前10名的员

工，酒店会奖励，比如安排带薪假期去旅游

或者发奖金等。”

业内人士透露：标价188元的月饼出厂价顶多80元

酒店员工：推销月饼有提成，每人每年都有任务

记者暗访：酒店的月饼几乎都是他处加工的

市民认为：高档酒店的月饼质量好，还有面子

上海“月饼黄牛”疯狂收购月饼票 一周轻松赚一万
“最后一周，只要努力一下，至少进账‘一粒米’。 ”距离中秋节

还有一周，月饼销售进入小高峰，在一些提货点或食品店门前，炒

卖月饼票的“黄牛”也开始最后冲刺，“贴身肉搏”赚最后一笔。

前天下午1时许，在上海市黄兴路大润

发超市，集结了许多收购月饼票的“黄牛”，

进出超市的通道口被众多“收票”木牌占据。

“黄牛逢人便问，不厌其烦。 ”在采访

中，前往超市购物的一位市民孙先生说，

自两个月前“黄牛党”聚集以来，市民只要

前往超市，就要经历一次“问答游戏”。

记者刚走进通道大门，两名手拿黑色

小包的男子就迎了上来。在这名“黄牛”

身后，摆着密密麻麻的广告木牌，上面都

是写着“收票”字样，粗略一数，“收票”广

告木牌约有20个。

记者看到，情况果然如“黄牛”老周所

言，他手中的月饼票数量每时每刻都在变

化，一个转身，刚刚以低价收来的月饼票，就

以接近原价的折扣价卖出。

昨天下午2点左右，市民张小姐一口气

买下“黄牛”老周手中的4张月饼票，老周给

她打了折扣，268元一盒的冰激凌月饼，张

小姐以150元买到。“没办法，亲戚、朋友都

要送，单位发的根本不够。反正都是一样，

在黄牛手上买，也可以省一点。 ”

据记者现场观察，仅一个小时，老周手

中的月饼票就卖出20多张。“剩下的月饼票

怎么处理？”记者有些疑惑。“等会儿就会有

人来回收。”老周说。据介绍，今年的月饼票

行情普遍高开低走，一些名牌月饼收购价也

下降不少，收来的月饼票也很难卖出。

【市民感叹】买黄牛票是因为过节要送礼

【幕后揭秘】“大老板”回购饼票流回饼店

[记者调查]黄牛党占据超市出入口

昨日昨日，，工商部门对月饼进行安全检查 王恒工商部门对月饼进行安全检查 王恒//图图

多余的月饼票流向哪里？“黄牛”老周说，

现在市面上收购月饼票的“黄牛”基本都是集

团化操作，他只负责外围打零工，利用收卖差

价赚点小钱，大部分“黄牛”则受雇于人，如果

收购的票卖不出去，会有“幕后老板”回购。

据老周介绍，如果自己操作，一张价值

100元的月饼票，收购价最多40元左右，卖

价则按照月饼票原价值的7折左右，一来一

去，可以赚上30元左右。而那些卖不掉的

月饼票，则会以统一4折的价钱被“幕后老

板”收购。据老周所知，这些“幕后老板”有

月饼票回购渠道，一大批月饼票最终会流回

饼店，由于数量很大，利润也很惊人。

据介绍，不少饼店在每年中秋发售月饼

票时，已经预留了空间，实际加工月饼数量，

肯定比卖出的月饼票少。一位业内人士称，

这也是月饼生产企业的一种自我保护。

据《新闻晚报》

在一家老字号饼店门前，一名资深“黄

牛”主动问记者，“有月饼票吗？票越多收购

价越高，抓紧卖，过几天就不值钱了。”

“杏花楼、各种冰激凌月饼，类似这种

月饼票，有多少要多少。 ”一名在静安寺

蹲守的“黄牛”老周说，月饼票也有“硬通

货”，这类月饼票一般按原价的4至5折收

进，一转手就能按7至8折出售。在中秋

节前最后一周，自己一天至少能收、卖150

张月饼票。“就算竞争对手多，进账‘一粒

米’也不是问题。 ”说起自己的收入，这名

“黄牛”信誓旦旦说，只要保持不“旷工”，

每天赚1000元没任何困难，一周下来，赚1

万只是行内平均水准。

【黄牛透露】一周赚一万只是平均水平


