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一个曾经在外贸市场上叱咤风云

的老板，却因为一场金融危机，自己的

公司停滞不前，拥有着敏锐商业嗅觉

的他，选择了网络开始了自己的第二

次创业，如今的他不但创立了自己的

品牌——百武西，其产品独特的设计

理念也让他在短短两年的时间内月销

售收入突破百万元。

这家位于合肥市高新区的网店其

实以前是专门做外贸的。2009年以

前，李晓亮一直生活在自己的外贸职

业圈子中。2008年，一场席卷全球的

金融风暴改变了他的道路，也改变了

他的经营模式。抱着上淘宝网处理一

些积压库存的想法，李晓亮走上了创

业的道路。

2009年2月，李晓亮开始让手下员

工章国义兼职到淘宝上尝试开网店。

一个月只卖了几千元。为了探索如何

提高网络销售额，李晓亮甚至动员全公

司的人上网发帖子。“我们也走过很多

弯路，听人家讲发帖子可以推广品牌，

大幅提高销售量，于是我就发动全公司

职员在各大论坛发帖宣传自己的小店，

还有过在论坛中被集体封杀的经历

呢。”说到这，大家都大笑起来。

不过，这个开了还不足1年半的

网店——百武西，其成长速度却让很

多老店家也感到惊异。李晓亮说，开

始的前两个月，他们的产品以外贸尾

单为主，月销售额也不过两三千元，第

三个月的销售额开始过万，到第5个

月，他们在淘宝上的交易额达到了十

万，2010年1月14日，百武西总交易量

突破50000笔，顺利升级三冠，如今他

们的单月销量早已突破百万。
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谈及秘诀，李晓亮认为，主要原因

是因为百武西从一开始走的就是一条

与其它草根网店不一样的道路——做

就要做自己的品牌。

“在全球网商 30 强的排名上，百

武西的创始人李晓亮获得的是全球最

具创新力网商，而创新和对于品牌的

执着追求也是李晓亮能够成功的关

键。”此次活动主办方之一的中国电子

商务协会负责人表示。

据悉，2009年5月，李晓亮正式将

淘宝店名“百武西”注册成为商标。

为了长远发展，百武西在全国各地，甚

至是西班牙、美国等区域都注册了自

己的商标，光商标注册就花了 4 万多

元。 颜晶 记者周平 文/图

外贸老总摇身变网络“店小二”生意经之百武西

全球网商30强10日在杭州揭晓
安徽百武西、羚羊早安两品牌同时获全球最佳称号

合肥“网上”英豪摘得全球最佳
10日上午，杭州西湖畔，在由中国电子商务协会、杭州市政府和阿里巴巴联合主办的第七届网商大会上揭

晓了2010年度全球网商30强名单，来自合肥的网货品牌百武西和羚羊早安双双入选，他们与联想、李宁、美特

斯邦威这样的传统消费品牌一起在网络购物市场交相辉映，成为了本届网商大会最耀眼的明星。

入选全球最具创新力网商品牌百武西的创始人李晓亮在现场表示，“百武西是一个诞生和成长于淘宝网的

品牌，从2009年2月创办至今，我们始终将创新作为企业的发展动力和源泉，今天能够获得最具创新力网商品

牌称号，也揭示了我们之所以能够成功的关键。”

与百武西创始人李晓亮同时获奖的张琳琳，创办了自己的网店羚羊早安，具备双硕士背景的她，放弃了高

校的稳定工作，走上了创业之路，如今，她的网店营业收入已经超过了1000万元，张琳琳本人也成网络上有名的

“围巾女皇”。

对于这些从网货成长为网络消费品牌的企业来说，比销量更重要的是电子商务为其带来的实现品牌梦想

的可能性。“我觉得最重要的是消费者对我们这类‘品牌’的认可！”百武西品牌创始人李晓亮表示，“或许我们天

生是为网络而生的品牌，从第一件产品开始我们就通过互联网来进行售卖。”

一个拥有着双硕士背景的80后

合肥女孩，为了自己心中的创业梦想，

毅然辞去稳定的工作，创办自己的网

店，最终获得成功，或许今天获得“全

球最具精神网商”称号，是对她最大的

肯定。

2007年，张琳琳第二个硕士学位

拿到手后，她考上了省城一个事业单

位。不过，她根本不适应那种清闲的

生活，“不去闯闯就觉得这么多年的书

好像白念了。”

2008年7月，为了打发时间，在朋

友的提醒下，以前常在网上购物的她

在淘宝网上注册了一家名叫“羚羊早

安”的网店，卖起了当年积压的一些围

巾。和一般的卖家不一样，张琳琳追

求完美，她用心给每条围巾配上了唯

美的文字说明，可能就是这点触动了

顾客的心弦，剩下的20多条围巾不久

便卖空了。“我想让顾客看到一个完

整的画面呈现，而不单单是一件商

品。 ”

事业单位的工作虽然稳定清闲，

但毕竟不是一个积累财富的好路子，

每个月不足2000元的工资让张琳琳

心有不甘。考虑再三，张琳琳向单位

递交了辞职信，做起了专职“掌柜”。

张琳琳告诉记者，如今她的下游

有全国各地的实体店、淘宝上的小卖

家，甚至一批“国际倒爷”。为日后拓

展国际业务做准备，她还聘请了专门

的外语翻译，为国外的顾客服务。
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三年时间营业额从100万元飙升

到3000万元。回顾漂亮的三级跳，张琳

琳认为小店成功的秘诀首先在于定位

的准确和稳定。“我们定位产品的用户

群是准白领和白领。所以，我将我们的

小店装饰得很小资，强调一种腔调。其

实就是文化啦。让走进小店、看到产品

的客人有种幸福感。”感性的张琳琳，觉

得每一条围巾都是有生命的，每每指尖

滑过那些做工精美、花色别致的围巾，

心中都会涌起阵阵感动，更会为它们配

上一些词，分享和传递这份感触。这也

形成了羚羊早安自己的特色，借助围

巾，以心灵之声与买家形成互动。

“双硕士”女孩辞职下海当“掌柜”生意经之羚羊早安
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存50万，房贷才打8折？
记者昨日以购房者的身份去问了问，如今合肥各大银行首套房贷8折以下的利率已基本绝迹，即使有少数几家

银行能办下来，最低也要7.5折，而且限制的门槛，对普通购房者来说几乎难以企及。 详见B3版
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