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人民币硬币收藏
快速升值

近日，记者从收藏品市场了解到，长

城币的收藏较为热门。总面值仅1.8元

(壹元，五角，两角，一角共四枚)的一套长

城币可以卖到150元。资深钱币收藏家

陈方喜告诉记者，长城币是收藏品交易

网上的热销品种。五年前，我购买一套

只需要花八九元钱，现在翻了十来倍，花

上好几十元都不一定能从市场买得到。

目前，一套长城币可以卖到150元，是其

面值的80多倍。1986年发行的长城币现

在一套卖到16万元，市场上已经非常难觅

到这一套了。据了解，长城币是当代中国

流通币与流通纪念币的开山鼻祖，可称之

为试机币。从1980年至1986年，我国共

发行了7套长城流通硬币。 刘程

华富增强债基
再次分红

今年上半年，债券基金多数表现抢

眼，迈入下半年，债券基金又掀起分红

“狂潮”，7月分红的12只基金中，债基占

去11只，而进入8月，债基分红“派头”不

减。日前，华富收益增强债券基金发布

分红预告，每10份基金份额拟分红0.12

元，权益登记日为8月23日，红利分配日

为8月24日。本次分红是该基金成立以

来第七次分红，也是今年以来的第三次

分红。业内人士指出，对于债券型基金

而言，持续、稳定的红利分配，一定程度

上显示了基金产品较为稳定的收益水

平。银河证券统计数据显示，截至上周，

华富收益增强债券A/B基金今年以来的

净值增长率分别为9.17%和8.88%，在同

类基金产品中排名第二、第三。胡孝政

固定收益理财产品
渐成主流

信贷类理财产品大幅减少之后，结

构性理财产品与固定收益理财产品成为

市场主打。普益财富的最新统计显示，

上周市场上结构性理财产品出现大幅上

涨，29家银行共发行178款个人理财产

品，结构性理财产品发行数为28款，较上

周增加20款，市场占比为15.73%。而保

证收益理财产品的发行数为77款，较上

周增加2款，市场占比为43.26%。银行

理财师表示，目前投资于债券、票据等收

益约在3%以下的收益稳定型产品比较

受欢迎，这类产品投资期限相对较短，多

在半年以下。 熊焱

免息分期付款的“陷阱”被识破后，许

多银行又打出了“免息免手续费”的招牌，

产品更是越发多样，百货、家电、汽车、家

装等多个领域，银行方面称，免息免手续

费，相当于持卡人零成本从银行借钱购

物。但细心的购物者比较下发现，信用卡

邮购分期付款小册子上的产品往往要比

市价贵出一截，一款NOKIA E71手机，小册

子上的优惠价是2160元，而NOKIA官网上

促销价仅为1966元。

对于银行的“免息免手续费”宣传，

网友大多认为“又是一幌子”，业内人士

表示，其实也是变相收费的，如果商家推

出免息免手续费活动，那么很可能同时

会有现金支付的配套优惠活动。而车子

免息免手续费，那肯定保险卖的贵，银行

是不会吃亏的。

此外，需要提醒消费者注意的是，

购买银行信用卡网上商城的产品，如果

产品的质量出现问题，银行不予赔付。

也就是说，产品只是商家挂在银行页面

上借地方卖的，在整个网购分期付款过

程中，银行只负责收费，不负责赔偿，购

买需谨慎。

信用卡手续费率直逼1年利率

分期免息背后有猫腻

曾有业内人士表示，未来，资本将会成

为企业的核心竞争力。当一些大企业纷纷

通过上市、私募基金、银行贷款等方式获得

资金进行企业的项目运作时，许多中小企

业却苦恼于即使有了好的项目，也因为缺

乏资金而不得不“望洋兴叹”。

今年开春，合肥市的周先生经营的小

加工厂也碰上了资金困难，他原本打算托

关系找熟人从银行贷款，听朋友说邮储银

行有“好借好还”个人商务贷款，就是专门

针对广大商户及中小企业主量身打造的。

在资金周转困难的情况下，周先生决定迅

速联系邮储银行贷款。

拓宽企业融资渠道的好项目

接待周先生的邮储银行信贷员表

示，“好借好还”个人商务贷款是邮储银

行为资金紧缺的中小企业、个体工商户

开通的一条“绿色融资通道”，帮他们在

最短的时间内筹到急需的资金，它破解

了长期以来企业贷款担保不足问题，促

进金融产品创新，拓宽企业融资渠道，

自推出以来就很受欢迎。

周先生也将自己的疑惑告诉了信贷

员，担心私营业主不能顺利贷款。邮储银

行的工作人员表示，“好借好还”，既是银行

对良好借贷关系的理解，也是提供优质服

务的承诺。

了解后，周先生用自己的门面做抵押，

很快就在邮储银行申请到所需贷款，并享

有五年的授信额度。如今再也不用为贷款

苦恼的周先生企业经营顺利，还经常向身

边的生意伙伴推荐邮储银行，成为邮储银

行的忠实客户。

一次授信、循环使用、随支随用、方便快捷

据介绍，像周先生这样受惠于“好借

好还”个人商务贷款的邮储银行客户还有

很多，为其成就事业助一臂之力。个人商

务贷款（房产抵押贷款）的对象为收入来

源稳定并具有良好还贷意愿的微小型私

营企业主，包括个体工商户、个人独资企

业主和有限责任公司股东等。具有一次

授信，循环使用，随支随用，方便快捷的特

点，从申请到放款一般只需10个工作日。

个人商务贷款根据客户资信和抵押物

价值，确定客户最高授信额度和抵押率，在

额度范围和有效期内，可以“随借随还”。

“好借好还”个人商务贷款 助您事业一臂之力

马元近期买了台三星的电脑，用

信用卡刷了12000元，申请了12个月

免息分期付款，想想每个月只要还

1000元，还是很划算的。第一个月银

行账单寄到家后，马元却发现应付的

1000 元变成了 1072 元，这“飞来”的

72元是哪里来的？马元马上致电银

行客服，客服人员解释说：72元是手

续费，免息分期付款还是要收取手续

费的，12期7.2%。 宋韵芸

国际金价创七周新高
随着美国近期公布经济数据低于预期,美联储推出偏松资金政策等因素,黄金“硬通货”魅力再次隐现,上周末国际金

价快速冲上每盎司1230美元的高位,创七周新高。

问：我今年大学毕业成了白领，拿到

薪水后，想到父母年纪已大，担心他们的健

康状况，想给父母买份保险。那么买哪些

险比较合适呢？

答：据业内专家介绍，65周岁以下的

人购买寿险，需要体检、无其他病史；重大

疾病保险 55 周岁以上就没有机会购买

了。即使没有到 55 周岁，由于年龄较

大，承担的费率也会很高，基本不会有返

还型保险，均是消费型保险。保险业内

人士粗略估计，老人投保 5 万元保额的

重大疾病险，按十年期算，每年得缴

4000~5000元，费率很高。老人还可以投

保若干可每年一续的意外保险，但费率

会比年轻人高许多。 以前有些保险公

司会提供门诊医疗补偿等保险，但随着

居民社会医疗的普及，商业保险公司的

这项业务与社会保险重叠，现在商业保

险公司基本上都取消了这个保险。

保险专家建议，给老人买保险利益空

间不大。老人到一定年纪多数有点病史，

除了意外险外没有什么合适的保险可买，

不是保费高昂就是容易拒保。如果父母是

农民的话，可以参加农村合作医疗。而父

母是城镇居民，可以参加居民医疗保险，通

过社保系统解决部分保障问题。

颜英

父母年纪大了该买哪些保险理财案例

信用卡发卡行打出的免息分期付款

购物，表面看似是便宜了消费者，拉长了

消费者的还款期，但免息促销背后，“隐性

成本”手续费“横空出世”。

银行客服人员告诉记者，单笔消费满

600元(含)，消费之后的第二天就可以申请

分期付款，手续费如上所示，像马元这样

的情况，第一个月扣掉1072元，其中72元

是手续费，第二个月之后就只扣1000元，

一直到12个月的还款期满为止。

记者随后又咨询了中行、中信、浦发

的分期付款手续费，以12期为例，中行收

取手续费7.5%，中信(最低费率)6.6%，浦发

8.4%，比银行一年期贷款利率也差不了多

少；而24期的分期付款手续费，中行15%，

工行 15.6%，中信 (最低费率)14.4%，浦发

17.04%，如果是购买1万元的产品，最低也

要1440元，平摊每月60元。

“双免”产品比市价贵近1成

手续费率与1年利率看齐


